driubke

GERMAN REAL ESTATE

STUTTGART

KOMFORTZONE FUR EIGENTUMER



Ll

f/_j /'

SIE SETZEN
AUF ERFAHRUNG

UND ERWARTEN EXPERTISE UND
MARKTKENNTNIS.

Wir bieten Ihnen beides. Bereits seit 1968 vermitteln wir
Einfamilienhauser und Villen exklusiv in Baden-Wurttemberg und
vor allem im GroBraum Stuttgart. Unsere Kunden schatzen den
kompletten Service von der Wertermittlung bis zur Vertrags-
abwicklung.

Neben langjahriger Erfahrung und Marktkenntnis zeichnet uns
vor allem eines aus: Das Gespur fUr individuelle Immobilien und
besondere Kundenwiinsche sowie die konsequente Ausrichtung
auf den Vermittlungserfolg.

Auch deshalb kennt man uns in Stuttgart seit fast 50 Jahren
unter dem Slogan:

DIE GUTE ADRESSE FUR GUTE ADRESSEN

verkaufte Wohnimmobilien in den
letzen 10 Jahren.




KOMPETENTE BERATUNG

UND GANZ EINFACH PARTNER, DENEN SIE VERTRAUEN KONNEN.

Eine Immobilie kaufen oder verkaufen Sie in der Regel nur
wenige Male in hrem Leben. Gut, wenn Sie dann jemanden
an lhrer Seite haben, der auch mit Detailfragen, ganz gleich ob
baurechtlicher, finanzierungsrelevanter oder vertraglicher Natur,
vertraut ist. Der Sie umfassend berat, Ihre Interessen vertritt und
gut zu moderieren versteht. Im Grunde jemand, der schon viele
Kéaufer und Verkaufer erfolgeich zusammengefuhrt hat und dem

FOCUS

FOCUS-EXPERTE
FACHBERATER DER
REDAKTION

Sie vertrauen konnen.

Seit vielen Jahren von Fach-
redaktionen ausgezeichnet.



SIE SUCHEN EINEN

JEDE IMMOBILIE HAT IHREN EIGENEN PREIS

Die Festlegung eines optimalen Angebotspreises ist
immer kompliziert. Denn Sie wollen weder Geld
verschenken noch mit einem zu hohen Preis ernst-
hafte Interessenten abschrecken.

Wir ermitteln den Angebotspreis methodisch durch
eine differenzierte Auseinandersetzung mit lhrer

Immobilie. Auf Basis der Wertermittlung, vergleich-
barer Objektangebote und aktueller Marktberichte.

INTERESSENTEN WOLLEN GEWONNEN WERDEN

Jeder Kaufer hat ganz eigene Vorstellungen und Winsche.
Angebote mussen deshalb aussagekraftig und genau auf
die Bedurfnisse potenzieller Zielgruppen ausgerichtet sein.
Gerade hochwertige Immobilien bedurfen haufig einer
diskreten und sehr gezielten Ansprache.

Wir verfolgen unterschiedliche Vermarktungswege und
betreuen eine solide Anzahl bonitatsstarker Interessenten,
die Wert auf Vertraulichkeit legen.
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PROFI FUR IHRE IMMOBILIE

WER IST DER BESTE KAUFER AM ENDE WIRD IMMER VERHANDELT

Aus einer Vielzahl von Interessenten den besten Kaufer Bei Verhandlungen ist Fingerspitzengeflhl und eine

zu gewinnen, erfordert nicht nur Gespur, sondern eine sorgfaltige Vorbereitung gefragt. Und naturlich jenes

intensive Kommunikation mit allen, die sich fUr Ihr Objekt MaB an professioneller Distanz, die es Ihnen gestattet,

interessieren. verschiedene Interessen objektiv abzuwagen.
Gleichzeitig sollte friihzeitig die Sicherstellung des Kauf-

Zu unserem Job gehdrt es, Interessenten zu betreuen, preises geklart werden.

Besichtigungen zu organisieren, Finanzierungen zu klaren,

Fragen zu beantworten, Informationen zu beschaffen und Wir verstehen uns gerade in diesem Prozess als Mode-

Ihnen damit jede Menge Arbeit abzunehmen. rator. Vermittlung ist schlieBlich unsere Kernkompetenz.
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SIE ERWARTEN EIN
KLARE EMPFEHLU

FAKTEN-CHECK: MARKTWERT,
ANGEBOTSPREIS, VERKAUFSERLOS

Jede Immobilie und jeder Verkaufsprozess ist einzigartig. Unser
Ziel ist es, dem EigentUmer innerhalb von 3 bis 6 Monaten den
passenden Kaufer zu prasentieren.

Dies gelingt uns in der Regel dann, wenn der Angebotspreis den
Marktwerkt der Immobilie widerspiegelt. Ist der als ,Verhand-
lungsspielraum*® angesetzte Aufschlag deutlich zu hoch, z. B.
plus 20 Prozent, dauert die Vermittlung haufig Uber ein Jahr und
der Verkaufserlos liegt meistens erheblich unter dem Marktwert.
Solche Immobilien gelten unter Interessenten schnell als schwer
verkaufliche Problemobijekte.

Ein optimales Ergebnis wird erzielt, wenn der Angebotspreis
maximal 5 Prozent liber dem Marktwert liegt. Die Immobilie
kann innerhalb kurzer Zeit (bis 3 Monate) platziert werden und
der Verkaufserlds trifft mit 99 Prozent nahezu vollumfanglich den
Marktwert.* Wir nehmen uns die Zeit, mit dem Eigentlimer die
wertrelevanten Faktoren seiner Immobilie unter Bertcksichtigung
der Marktdynamik zu justieren.
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*Empirische Studie der KSK KoéIn, Analyse eigener Transaktionen



SIE WOLLEN
KEINE ZEIT VERLIEREN

BAUPLANE, GRUNDBUCH,
ENERGIEAUSWEIS

Umso besser, wenn Sie als Verkaufer bereits alle re-
levanten Unterlagen vorliegen haben. Wir beschaffen,
wenn notig, fehlende Dokumente von den Amtern
und empfehlen anerkannte Spezialisten, z. B. fUr die
Ausstellung eines Energieausweises oder die Erstel-
lung von Planen.

Grundbuchauszug

Flurkartenauszug / Lageplan

Bauplane (1:100)

Berechnungen von Architekten

Kubaturberechnung

Baubeschreibungen, v. a. bei An- und Umbauten

Sanierungsnachweise

Nachweis Baurecht (bei Bauplatzen)

Energieausweis

Bei Eigentumswohnungen: Teilungserklarung,

Jahreswirtschaftsplane, Wohngeldabrechnungen,

aktuelle Protokolle aus der WEG Versammlung,

Rechnungen Uber Instandhaltungs- und Moderni-
i aBnahmen

|'r en zur Immobilie: Lage, Geschichte

gs, Wissenswertes und Charmantes zum

fende Betriebskosten.
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MEHR UNTER: WWW.LIVING-STUTTGART.DE




WAS IHR BERATER LEISTET

260 VERKAUFTE WOHNIMMOBILIEN IN DEN LETZTEN 10 JAHREN
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FUR SIE TUN KONNEN

REALFESTATE INVESTMENT SERVICES i b

Wir strukturieren, beschaffen, analysieren, optimieren und.vermarkten wohn-

wirtschaftliche und geWerinche Immobilieninvestments in Deutschland.
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I\/Ilt unserem Team von fast 60 hoohqual|f|2|erten Spemahsten sind WII’
bundesweit in 6 Le|stungszentren in den groBen Metropolen Deutsohlands It
prasent. In enger Zusammenarbeit mit unserem Partnerunternehmen Arbireo |
Capital AG decken wir die gesaWe Wertschopfungskette fur g\fcﬂgremhe

Immob|l|en|nvestments ab.

COMMERCIAL
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