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citak immobilien

Ihre Immobilie verdient Kompetenz.

HAKAN CITAK
IMMOBILIENMAKLER, AUTOR & SPEAKER

Warum wir der richtige Partner für Sie sind

Ihr Makler mit Herz & Verstand



Herr Citak hat ein herausragendes

Konzept, war ein präsenter

Ansprechpartner

und jederzeit vorbereitet,

freundlich und angenehm.

Ein Makler, der für seine

Provision weit mehr leistet und

anbietet, als das übliche Maß.

Auch seine Mitarbeiter waren

sehr angenehm.

Wir empfehlen ihn und

sein Unternehmen

uneingeschränkt weiter.

Anna und Timon Boßlet

„

„
Ihr Makler mit Herz & Verstand
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HAKAN CITAK

Geboren 1974 in Malkara/Türkei.

AUSBILDUNG

Masterstudiengang Immobilienwirtschaft

Jade Hochschule Oldenburg

Abschluss: M. Eng. Facility- und Real Estate Management

Architektur-Studium

Bergische Universität Wuppertal

Abschluss: Dipl.-Ing. (mit Auszeichnung)

Fachhochschulreife

Fachoberschule für Bautechnik, Köln

Berufsausbildung zum Zimmerer

Phillip Holzmann AG, Köln

BERUFSERFAHRUNG

3 Jahre Industriezimmerer und diverse Tätigkeiten in der Bauwirtschaft

1 Jahr Architekt bei Pier7 Architekten

1 Jahr Hausverwalter bei Capitol Immobilien

Seit 2007 selbständiger Makler

MITGLIEDSCHAFTEN / KOOPERATIONEN

Mitglied im BVFI (Bundesverband Immobilienwirtschaft)

Mitglied beim ImmobilienProfi

FAMILIE

Verheiratet und stolzer Vater von zwei Kindern

HOBBYS

Immobilien, Architektur, Reisen, Tischtennis, Schwimmen, Rennrad, Tennis und Golf

POSITIONIERUNG / QUALIFIKATION

Durch meine fundierte Ausbildung, die Bereitschaft mit anderen

Immobilien-Profis zusammen zu arbeiten und die gute Vernetzung in der Branche,

kann ich für meine Auftraggeber die Sicherheit bieten, dass der Verkauf schnellst-

und bestmöglich abgewickelt wird.

Ich biete ein Marketingsystem, das echte Interessenten aktiviert.

MOTTO / SLOGAN

Ihr Makler mit Herz & Verstand

DAS UNTERNEHMEN

Das Makler-Unternehmen Citak Immobilien habe ich im März 2008 gegründet.

Spezialisiert sind wir auf den Verkauf von Immobilien wie Eigentumswohnungen,

Einfamilienhäusern und Mehrfamilienhäusern. Bei der Vermarktung dieser Immobilien

arbeiten wir mit innovativen und professionellen Marketinginstrumenten wie

z.B. Erstellung von hochwertigen Immobilienfilmen bzw. 360°-Panoramatouren

für virtuelle Rundgänge um Besichtigungstourismus zu unterbinden.

KURZVITA
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Es ist keine große Kunst, eine TOP-Immobilie in

einer TOP-Lage zu verkaufen. Entscheidend ist,

wenn es hart auf hart kommt, wie etwa nach

Scheidung, Tod, Streit um Erbe oder finanzielle

Probleme.

Genau dann spielt das Profi-Know-how des

Maklers eine wesentliche Rolle.

Er wird zum Brückenbauer zwischen sämtlichen

Parteien. Mal als Sachverständiger, Mediator,

Marketing- und Social Media Profi, Vertriebler

und auch Teilzeitjurist.

Der Beruf des Maklers ist der umfassendste

Beruf, den es überhaupt gibt.

Kunden ehrlich beraten und mit trockenen

Füßen wie ein Fährmann sicher auf die andere

Uferseite bringen.

Das ist mein Antrieb und wofür ich stehe.

Menschen am Ende glücklich zu machen und

ihnen einen neuen Lebensabschnitt

zu ermöglichen.

Das ist, wofür ich angetreten bin...

Das ist mein „warum“!

„

„ Mein „warum“
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Ich bin ein Fährmann,

der Sie mit trockenen

Füßen sicher auf die andere

Uferseite bringt.

„

„



Makler werden ist nicht schwer,

Profimakler sein dagegen sehr.

Ihr ausgezeichneter Profimakler

„

„
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Deswegen habe ich nach der Schule, während
meiner Ausbildung zum Industriezimmer, dem Studi-
um der Architektur und meinem Masterstudium der
Immobilienwirtschaft alles gelernt, was man über
Immobilien lernen sollte, um zu den Besten zu zählen.

So, dachte ich, jetzt bin schon ein richtig guter
Immobilienmakler.

Und dann: BUMM!!!

Bereits zu Anfang meiner Karriere als Makler wurde
ich für eine Dachgeschosswohnung haftbar gemacht,
die in Wirklichkeit keine Wohnfläche war. Meine
Praxis-Unerfahrenheit und eine Portion Hochmut
haben mich tief zum Fall gebracht und meine
Selbständigkeit als Immobilienmakler war schon fast
beendet, bevor es richtig losgegangen war.

Weil dieser Moment so schmerzhaft und teuer war,
schwor ich mir, dass ich sowas nie wieder erleben
wollte, weder für mich und schon gar nicht für meine
Kunden.

Alles was man über Immobilien lernen sollte, hatte ich gelernt ...

Während andere Kinder Blumen, Wolken und die Sonne malten, zeichnete ich schon
bereits mit 6 Jahren Grundrisse und Häuser.

Doch wo kam diese frühe Leidenschaft bloß her?

Meinen persönlichen Urknall im Immobilienuniversum hatte ich bereits als 3-jähriger.

Mein Vater ließ in der Türkei ein Mehrfamilienhaus bauen und ich habe tagelang nichts
anderes gemacht, als auf der Baustelle den Handwerkern fasziniert über die Schultern zu
schauen ...

Ich wollte unbedingt was mit „den 4 Wänden“ machen.

Mich beschäftigt das schon fast mein gesamtes Leben.

Was unterscheidet eigentlich einen Immobilienmakler
von einem exzellenten Immobilienmakler?

Makler gibt es wie Sand am Meer und die Qualitäts-
unterschiede könnten nicht gewaltiger sein.

Den entscheidenden Unterschied macht, wie groß die
Bereitschaft und die Fähigkeit ist, die Erwartungen
seiner Kunden nicht nur zu erfüllen, sondern weit zu
übertreffen. Das ist sicher der Anspruch jedes
leidenschaftlichen Unternehmers/Unternehmerin.

Für mich bedeutet das, meinen Kunden ihren Traum
nach Veränderung zu verwirklichen, genauso, wie Sie

es sich wünschen. Denn ein Immobilienverkauf kann
vielfältige Gründe haben – ganz persönliche,
wirtschaftliche und sehr häufig auch beide. Doch der
Wunsch ist immer derselbe: Mein Haus- oder
Wohnungsverkauf soll völlig sorgenfrei, ohne Stress,
Zeit- und Geldverlust ablaufen, damit ich meine
Träume schnell und wie geplant umsetzen kann. Mit
der Gewissheit, alles ist und kommt in gute Hände.

Doch wie gelingt das und wie wird man ein
ausgezeichneter Immobilienmakler?

„Makler werden ist nicht schwer, Profimakler sein dagegen sehr.“

Ihr ausgezeichneter Profimakler

„Ich wollte schon

immer was mit

4 Wänden machen.“

„So etwas, sollte nie wieder passieren.“
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Die „Citak-Methode“

...ist der ultimative 360°-Rundum-Sorglos-

A bis Z Immobilienverkauf in 5-Schritten

..wo der Wert Ihrer Immobilie erhöht wird

und Sie sich vor Kaufinteressenten nicht

mehr retten werden können

ohne dabei selbst einen Finger krumm

machen zu müssen, sich entspannt

zurück lehnen können...

und mit Ihrem Verkaufserlös zum Wunschpreis

den Traum Ihres neuen Lebensabschnittes

wie geplant sorglos verwirklichen können.

Die „Citak-Methode“

„

„
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„Wir verkaufen Ihre Immobilie so, als ob es unsere eigene wäre.“

Als ausgezeichneter Profimakler ist es meine erste
Pflicht, Sie vor teuren Fehlern zu schützen. Und hier
kommt meine Leidenschaft für die Immobilie zum
Tragen.

Da ich Immobilien seit meinem 6. Lebensjahr liebe
und selbst Immobilieneigentümer bin, weiß ich, wie
Sie sich als Immobilieneigentümer fühlen. Deswegen
betrachten wir ausnahmslos jede Immobilie die uns
anvertraut wird, so als ob es meine eigene Immobilie
wäre, um Fehler und Verlust für Sie von vornherein zu
vermeiden. Genau das spiegelt meine Mentalität,
Werte undAnspruch wider.

Ihre Immobilie ist ein Unikat und die Diamanten
Ihrer Immobilie stecken im Detail.

Wollen Sie Ihre Immobilie bestmöglich verkaufen,
wieder den Kopf frei bekommen, um sorglos in Ihren
neuen Lebensabschnitt zu starten? Wünschen Sie
sich Sie dafür einen Immobilienmakler, den Sie am
liebsten erst zum Notartermin wiedersehen, weil Sie
wissen, alles ist in den besten Händen und Sie
müssen keinen Stress, Zeit- und Geldverlust fürchten,

dann rufen Sie mich für ein kostenloses und
unverbindliches Kennenlerngespräch an.

Ihr Hakan Citak

Meine oberste Pflicht und Versprechen Ihnen gegenüber!

Diese schmerzhafte Geschichte zu Anfang meiner
Karriere führte dazu, dass ich mir grundlegend
Gedanken dazu gemacht habe, wie ein sicherer
Immobilienverkaufsprozess sehr gut von Statten
gehen kann, ohne im Nachhinein jahrelang teure
Prozesse vor Gericht führen zu müssen. Ich brauchte
einen erprobten Prozess, der verlässlich zu
hochwertigen Ergebnissen führt.

...und entwickelte meine „Citak-Methode“

Es baut auf einem 3-Phasen-Modell mit einer 5-
Schritte-Arbeitsweise, dem 48-Punkte-Plan und einer
Checkliste mit über 250 To-Do's auf, genauso wie ein
Pilot seinen Jumbo-Jet vor dem Abflug checkt, um
seine Gäste sicher an ihr Ziel zu bringen.

Das besondere an meiner Methode ist, dass es sich
um einen ultimativen 360°-Rundum-Sorglos
Immobilienverkauf von A bis Z handelt. Unsere
Kunden müssen keinen Finger krumm machen und
können sich entspannt zurücklehnen, denn wir
übernehmen alles und finanzieren auch alles vor.
Zudem steigern wir mit unserem „Real-Sexy-Modul“
den Wert der uns anvertrauten Immobilien und
machen diese so attraktiv und sexy, dass jeder sich in
Ihre Immobilie sofort verliebt und am liebsten gleich
kaufen möchte. Dann greift meine „Pareto-Funnel-
Disk-Methode“, mit der wir nur die Käufer
herausfiltern, die wirklich zur Immobilie passen und
kaufkräftig sind.

Genau mit dieser Methode, die ich von Jahr zu Jahr
immer weiter verfeinert habe, haben wir bereits eine
stattliche Anzahl von mehr als 600 Immobilien-
einheiten, durchschnittlich in 53 Tagen mit einem
Verkaufspreis +18,6% über dem Verkehrswert
verkauft (unser Rekord liegt bei +39%).

3 Phasen, 5 Schritte, 48 Punkte & 250 To-Do‘s =
360° Rundum-Sorglos-A bis Z-Immobilienverkauf

Die „Citak-Methode“

Über 600 Immobilieneinheiten, durchschnittlich in 53 Tagen

mit einem Verkaufspreis +18,6% über dem Verkehrswert verkauft.

Natürlich liegt der Schlüssel zum Erfolg in einer
professionellenArbeitsweise.

Aber vornehmlich geht um Ihre Beweggründe und
Ziele. Es geht um Ihre Sorgen, Nöte, Wünsche und
Bedürfnisse. Deswegen bin ich der Meinung, dass der
Immobilienverkauf nicht eine rein technische
Angelegenheit ist, sondern im Kern auf einer
vertrauensvollen Beziehung beruht.

„Es geht um Ihre Sorgen, Nöte,

Wünsche und Bedürfnisse.“
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Hakan Citak in Zahlen

70.000>

Kaufinteressenten

600>

Verkaufte Immobilieneinheiten

10.000>

Begeisterte Zuhörer

4
Veröffentlichte Bücher

43
Schuhgröße

3.000>

Besichtigungstermine

4.500>

Verkaufte Bücher bis heute

18.500>

Social Media Follower

210.000>

Versendete Mails

1
Online Akademie

52
Auszeichnungen

36
Interviews

20
Live Bühnenauftritte

12
Online-Kongress Auftritte

178
cm Körpergröße

1
Wunderbare Ehefrau

2
Wunderbare Kinder

4
Mitarbeiter

3
Sprachen

2
Kulturen

1
Traum

4170>

Kontakte bei facebook, Xing & Linkedin

16
bereiste Länder

100.000>

Telefonate

30
Jahre Branchenerfahrung

14
Jahre Unternehmer

40
Vorträge

1
Glücklicher Ehemann

25>

Webinare

2
Akademische Grade1

Ausbildung

1.380.000>

Videoaufrufe

600>

Contentvideos

8
Hobbys

2322



Wir begleiten Immobilieneigentümer,

Ihre Immobilie mit einer

Wertsteigerung von bis zu 39%,

schnell und sicher zum

Wunschpreis zu verkaufen.

Damit Sie wieder Zeit für´s

wesentliche haben,

sorgenfrei planen können

und der Weg frei ist für

Ihren nächsten Schritt.

„

„

Fallstudien & Referenzen
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Herr Bulitz, hatte sich zwecks Altersvorsorge eine als
Service-Appartement vermietete Kapitalanlage-
Immobilie gekauft. Leider war der gewerbliche Mieter,
der möblierte Wohnungen nach dem Airbnb-Prinzip
vermietete, zwischenzeitlich Insolvent gegangen. Herr
Bulitz wollte die Immobilie verkaufen und beauftragte
einen anderen Makler. Die Vermarktungsaktivitäten
verliefen monatelang erfolglos. Bis Herr Bulitz uns
beauftragt hat.

Herr Stengert befand sich mitten in einem Scheidungsfall
und baute zeitgleich ein neues Unternehmen auf, wo
eigentlich all seine Energie gebraucht wurde. Zuerst dachte
er, dass bekommt er alles ohne Probleme in Einklang und
verkauft seine Immobilie selbst, um sich damit auch die
Maklerprovision einzusparen. Da seine Ehefrau im
Grundbuch als Eigentümerin mit eingetragen war, musste
sie dem Verkauf zustimmen. Also bedeutete dies, auch mit
ihr zu einer Einigung zu kommen, was auch Geschah. Der
Kaufvertrag wurde dann per Nachgenehmigung bei einem 2.
Notar rechtssicher beglaubigt, da die Ehefrau zum 1.
Notartermin nicht erscheinen wollte.

Hildegard und Rainer Stein – „Die anderen positiven Bewertungen können wir
nur bestätigen. Herr Citak und sein Team sind sehr freundlich, kompetent und
professionell. Beim Verkauf unserer Eigentumswohnung hat er uns sehr gut beraten.
Wir sind mit dem Verkaufsergebnis rundum zufrieden. Auf Grund unserer positiven
Erfahrung können wir Herrn Citak und sein Team uneingeschränkt weiter empfehlen.“

Frau Cappallo war Eigentümerin einer mittlerweile sehr stark
modernisierungsbedürftigen Immobilie. Sie selbst wohnte
seit Jahren nicht mehr dort, weil es Streitigkeiten mit der
Hausverwaltung und anderen Eigentümern wegen
beschlossenen Maßnahmen & Sonderumlagen gab. Die vier
vorherigen Makler boten die Immobilie viel zu überteuert und
mit falschen Angaben in den Onlinebörsen an. Es gab zwar
Kaufinteressenten, aber bei den ganzen WEG-Streitigkeiten
verbunden mit den zukünftig finanziellen Verpflichtungen und
Zustand der Immobilie kam es nie zu einer Einigung zwischen
sämtlichen Parteien. Als ich beauftragt wurde, sprach ich mit
allen Parteien und konnte durch den erzielten Kaufpreis alle
Seiten rechtssicher zufriedenstellen.

Silvia Cappallo „Herr Citak schafft das, was andere nicht mal Ansatzweise–
denken können. Ich hatte bereits 4 Immobilienmakler, die meine Immobilie verkaufen
sollten, die kläglich daran gescheitert sind, weil Sie das Ausmaß der Gesamtsituation
nicht einschätzen konnten. Als ich es irgendwann Leid war, nahm ich Kontakt zu Citak
Immobilien auf. Am Anfang war ich zwar skeptisch, als mir Herr Citak etwas von einer
sehr guten Vorbereitung, Vermarktungsstrategien und dergleichen erzählen wollte,
aber genau durch diese Herangehensweise hat mich Herr Citak aus einer sehr
prekären Lage, inkl. Verwalterkonflikt, die über 10 Jahre lang mit Gerichtshändlern
andauerte, sehr profitabel herausgeholfen.

Dieses Konfliktmanagement haben weder Anwälte der Eigentümer, Hausverwalter, noch Zivilrichter oder irgend
jemand hinbekommen. Aber Herr Citak hat es hingebogen und das rechne ich ihm sehr hoch an. Innerhalb von 3
Monaten hat er es geschafft, alle Beteiligten in ein Boot zu holen und meine Maisonette zu verkaufen, so dass alle
Beteiligten zustimmen konnten. Einen wasserdichten notariellen Vertrag zur Unterschrift zu bringen, wo ein für
alle Mal alles geklärt ist und eine angemessene Summe dafür zu bekommen, war ein kleines Wunder für mich.
Nach all dem Ärger… Danke nochmals!“

Alfred A. Bulitz „Service in höchster Qualität. Professionelle Betreuung vonAnfang–

an. Die Aufbereitung der Verkaufsunterlagen und deren Qualität habe ich bisher bei
keinem anderen Dienstleister so perfekt gesehen. Citak übernimmt und kümmert sich
100%. Selbst beim Notar begleitete Herr Citak persönlich. Auch über die
abgeschlossene Verkaufsvermittlung stand mir Herr Citak immer sofort mit Rat und Hilfe
zur Seite. Citak empfehle ich mit voller Überzeugung gerne weiter und sollte ich noch
einmal mit dem Immobilienmarkt zu tun haben, immer wieder nur Citak. Vielen Dank.“

Die Eheleute Stein hatten eine vermietete Wohnung. Zuerst
boten sie diese der Mieterin an. Diese gab vor, dass sie
Interesse hätte, tat aber nichts und Monate verstrichen.Als die
Eheleute Stein uns mit dem Verkauf beauftragten, nahm ich
Kontakt zur Mieterin auf und bot ihr die Immobilie letztmalig vor
der Vermarktung an, aber nichts geschah. Als sie live erleben
durfte, dass wir innerhalb kürzester Zeit mit mehreren
Kaufinteressenten Besichtigungen durchgeführt haben,
musste die Mieterin endgültig aktiv werden und hat die
Immobilie selbst zum Höchstpreis gekauft.

Kleine Auswahl Fallstudien

Hendrick Stengert – „Uneingeschränkte Weiterempfehlung an alle Immobilien-
eigentümer, die ihre Immobilie verkaufen wollen. Da ich mich gerade in einer Scheidung
befinde und meine Energie an anderer Stelle gebraucht wird, bin ich sehr dankbar, dass
sich Herr Citak und sein Team mit ihrem exklusiven Rundum-Sorglos-Paket um alles
gekümmert haben. Auch konnte Herr Citak mit seiner ruhigen und gelassenen Art
Unstimmigkeiten aufklären und in heiklen Situationen zwischen allen Parteien souverän
vermitteln. Ich war mit dem Gedanken sicher nicht allein, dass Immobilienmakler nicht
wirklich viel zu tun haben und am Ende sehr viel Geld bekommen. Doch Herr Citak hat
mich eines besseren belehrt. Von Home Staging, Profifotografien, virtuellen
Rundgängen bis hin zu Immobilienvideo mit Drohnenflug-Aufnahmen hat er das volle
Programm aufgefahren. Meine anfängliche Skepsis, ob das alles denn wirklich sein

muss, verging spätestens bei dem Blick auf das Endergebnis. Meine Immobilie wurde innerhalb kürzester Zeit mit
maximalem Erfolg verkauft. Auch der Gang zum Notar war von Herrn Citak vorbereitet. Wer einen empathischen
Profi an seiner Seite wissen möchte, der etwas von seinem Fach versteht und drüber hinaus die Menschlichkeit nicht
verliert, der ist hier genau an der richtigen Stelle.“

in 4 Wochen mit +16% in 12 Wochen mit +39%

in 10 Wochen mit +10% in 4 Wochen mit +26%
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Als inhabergeführtes

Maklerunternehmen haben wir

seit 2008

mehr als 600 Immobilieneinheiten,

durchschnittlich in 53 Tagen

mit einem Verkaufspreis

+18,6%

über dem Verkehrswert verkauft.

Unser Rekord liegt bei

+39%.

Kleine Auswahl Referenzimmobilien
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in 6 Wochen mit +20%

in 11 Wochen mit +31% in 5 Wochen mit +27%

in 8 Wochen mit +8%

in 9 Wochen mit +23%

in 8 Wochen mit +39% in 7 Wochen mit +15%

„

„
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Kleine Auswahl Kundenstimmen

Der Erwerb der Immobilie war von Anfang

bis Ende absolut betreut.

Wir waren komplett zufrieden.

Besonders zu erwähnen ist,

dass Herr Citak sogar nach

der kompletten Abwicklung bei

einer wichtigen Angelegenheit kompetent

mit seiner Unterstützung für uns da war!

Immer wieder gerne!

Lars-Ingo Wendt

„

Äußerst schnelle, diskrete und professionelle

Abwicklung. Sehr überzeugend!

Ich brauchte mich um nichts zu kümmern

und wußte meine Immobilie in guter Hand.

Mehr braucht es nicht. Herr Citak und seine

Mitarbeiter wirkten auf mich sehr sympathisch

und kompetent. Ihren Maklerservice werde ich

sehr gerne weiterempfehlen.

Renate Engel

„

Herr Citak weiß, wovon er spricht.

Sehr seriös, sehr professionell,

sehr freundlich und

Hervorragend strukturiert.

Hier fühlt man sich sehr gut aufgehoben.

Vielen Dank hierfür!

Dirk Schöneborn

„

„

Ihre Immobilie verdient Kompetenz.

Hier ist der Name Programm.

Ich kenne Hakan Citak seit einigen Jahren

als Geschäftspartner und kann dies nur so bestätigen.

Ein sehr fähiger Unternehmer viel mit Berufserfahrung.

Petra Kirchner

„

„

Sehr zuverlässiges Immobilienunternehmen

mit netten freundlichen Mitarbeitern.

Professionelles vorgehen bei Vermarktung,

Abwicklung bzw. bei Verkauf und allen

Formalitäten für den Verkaufsabschluss.

Heinz Theis

„

„

Top Betreuung mit hoher Kompetenz

von A bis Z...und über Z hinaus.

Auch bei einem Anliegen Monate nach

Abschluß des Verkaufes wurde unterstützt!

Josef Lang

„

„
Schnelle, strukturierte und

perfekte Vermarktung sowie Abwicklung.

Meine Empfehlung an alle,

die einen seriösen und kompetenten

Immobilienmakler suchen.

Franc Heidenstecker

„

„

Ausgesprochen seriöser

und professioneller Makler,

auf dessen Worte man vertrauen und

seine Immobilie ruhigen Gewissens

anvertrauen kann. Absolut empfehlenswert!!!

Susanne Beyer

„

„

„

„



In jeder Branche gibt es welche,

die in der Kreisklasse spielen,

wenige in der Bundesliga

und noch weniger in der

Champions League.

„

„
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Seit 2014 zählt Citak Immobilien zum achten Mal in
Folge zu den Bellevue BEST PROPERTYAGENTS.

Citak Immobilien wird nach 2014, 2015, 2016, 2017, 2018,
2019 und 2020 auch 2021 mit dem begehrten
Q u a l i t ä t s s i e g e l B E S T P R O P E RT Y A G E N T
ausgezeichnet und zählt somit weiterhin zu den besten
Immobilienmaklern Deutschlands.

Seit 2014 zählt Citak Immobilien zum achten Mal in
Folge zu den TOP Immobilienmaklern in Deutschland.

Laut dem FOCUS Spezial „Immobilien Atlas“ zählt Citak
Immobilien in Köln nach 2014, 2015, 2016, 2017, 2018,
2019 und 2020 auch 2021 zu den 1000 TOP-
Immobilienmaklern Deutschlands.

Mehrfach Ausgezeichneter Makler

Seit 2018 zählt Citak Immobilien zum vierten Mal in
Folge zu den TOP-Immobilien-Experten im gesamten
D/A/CH-Raum.

Citak Immobilien wird nach 2018, 2019 und 2020 als TOP
EXPERTE IMMOBILIEN 2021 im gesamten D/A/CH-
Raum ausgezeichnet.

Seit 2019 ist Citak Immobilien mit dem Lorbeer des
Experten ausgezeichnet worden.

Citak Immobilien wird nach 2019, 2020 auch 2021 als
einziger Immobilienmakler in Deutschland mit dem

Lorbeer des Experten ausgezeichnet.

Seit 2016 zählt Citak Immobilien aufgrund von
Kundenbewertungen zum sechsten Mal in Folge zu

den TOP-Dienstleistern.

Citak Immobilien wird nach 2016, 2017, 2018, 2019 und
2020 als TOP-Dienstleiter 2021 ausgezeichnet..

Nach 2016 Citak Immobilien zum zweiten Mal mit
dem Immobilien-Dienstleister-Award (IDA) des

Bundesverbandes für die Immobilienwirtschaft BVFI
ausgezeichnet.

Seitens des Vorstands des BVFI-Bundesverbandes für
die Immobilienwirtschaft der Immobilien-Dienstleister-
Award IDA an Makler, Verwalter, Finanzdienstleister &

Co. verliehen..

Bellevue Best PropertyAgent 2021 Lorbeer des Experten & Beste Marke 2021

Focus TOP 1000-Immobilienmakler 2021 ProvenExpert TOP-Dienstleister 2021

Erfolg Magazin TOP-Experte 2021 Immobilien-Dienstleister des Jahres 2021
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Es kommt nicht darauf an,

welche Tricks man

beim Verkauf anwendet,

sondern viel mehr darauf,

was man alles falsch machen kann.

Speaker Hakan Citak

„

„
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Speaker & Vortragsredner

Die Bau- und Immobilienwirtschaft ist mittlerweile
seit über 30 Jahren mein „Wohnzimmer“ und ich
bin in der Immobilienbranche zu einem der
bekanntesten Immobilien-Experten herangereift.
Das bringt mit sich, dass wenn es um
Immobilienthemen wie Immobilienverkauf,
Immobilienvermietung, Digitalisierung und
Zukunft in der Immobilienbranche geht, ich fast
immer einer der ersten bin, der gefragt wird, ob ich
nicht gerne einen Vortrag halten möchte.

Sofern es mein voller Terminkalender zulässt,
spreche ich heute vor fünfzig oder auch mehreren
hunderten von Menschen in Deutschland bzw.
der gesamten D-A-CH-Region. Vor dem Corona-
Zeitalter live vor Ort auf der Bühne und
coronabedingt natürlich auch auf Digital-
Kongressen.

Als Speaker für Immobilien Know-how begeistere
ich das Publikum mit einer perfekten Kombination
aus leicht verständlichem Experten-Know-how,
Unterhaltung und Storys aus dem Maklerleben.

Genau mit dieser Kombination gewann ich als
Speaker neben dem ExcellenceAward auch Gold
Award beim internationalen Speaker Slam mit
meinem Vortrag „Immobilien sind Leben“.

QR-Code
scannen

und Vortrag
anschauen!

Vortrag: „Immobilien sind Leben“

Auswahl Aufritte: Digital-Kongresse

GOLD WINNER
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Kleine Auswahl Live Auftritte

Thema: Die Zukunft der Makler
Vortrag vor über 250 TOP-Immobilienexperten

Immobilien Profi-Meeting

Thema: Immobilie richtig vermieten
Vortrag vor über 300 Immobilieninvestoren

Thema: Fehler beim Immobilienverkauf
Vortrag vor über 100 Fachanwälten Immobilienrecht

Immopreneur Kongress

AGT-Fachtagung

Thema: Motivation
Vortrag vor über 120 Unternehmern

International Speaker Slam

Thema: Immobilie privat vermieten
Vortrag vor über 70 Immobilieninvestoren

Immobilen Tycoon Mastery

Thema: Immobilie zum Höchstpreis verkaufen
Vortrag vor 24 exklusiven Immobilieninvestoren

Immobilien Bootcam
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Wenn mit funkensprühender Leidenschaft,

umfangreicher Expertise und

jeder Menge Freude über Immobilien gesprochen wird,

dann liefert Herr Citak gerade wieder

einmal einen seiner gewaltigen Vorträge ab.

Ein absoluter Profi: bei Immobilien und auf der Bühne!

Vielen herzlichen Dank für die vielen Insider-Tipps!

Ingo Stefan„ Also, wenn einer Ahnung von Immobilien hat,

dann ist es Hakan Citak.

Ich durfte ihn auch live in einem Vortrag erleben.

Absolut vertrauensvoll und Kompetent.

Und was noch dazu kommt, total sympathisch.

Ich würde bei ihm sofort eine Immobilie kaufen,

der Vortrag war sehr überzeugend und motivierend.

Danke dafür!

Rita Graf

„

„

„

Hakan Citak versteht sein Fach.

Ein toller und überzeugender Vortrag,

professionell, gut strukturiert und klar.

Ich danke dir.

Whitney Breer

„

„

Kompetenz und Menschlichkeit

im Bereich Immobilien.

Sehr inspirierend und Impulsgebend.

Dank für den tollen Vortrag.

Frank Schmitz

„

„

Excellent expertise,

great performance

and fantastic service.

I really appreciated Hakan`s speech

about investment and real estate.

I highly recommend Hakan Citak!

Thanks a lot.

Christine Rall

„

„

Ich habe Hakan Citak auf der Bühne

erleben dürfen und es hat mir sehr gut gefallen.

Er zeigt, dass er nicht nur verkaufen möchte,

sondern auch den Menschen dahinter sieht.

Kompetent und zeitgleich empathisch.

Eine absolute Empfehlung von mir!

Tanja Glatzke

„

„

Hakan Citak strahlt vom ersten Moment

Kompetenz und Wärme aus.

So wünsche ich mir eine Beratung und

Informationen auf dem Immobilienmarkt:

Immer daran interessiert,

dass der Kunde, also ich, wahrgenommen wird.

Mit seinem enormen Wissen und

seiner Charismatischen Ausstrahlung sehe ich

Hakan Citak auch als Botschafter

für das Immobilienwesen

auf den Bühnen dieser Welt.

Vielen Dank für so spritzige und wertvolle Infos.

Raika von Lentz

„

„

Kleine Auswahl Zuhörerstimmen

Hakan Citak überzeugte mich auf der Bühne

nicht nur durch seinen kompetenten Vortrag,

sondern auch durch besondere Ausstrahlung,

Präsenz und Authentizität.

Ein bleibender Eindruck mit Gänsehaut-Erlebnis.

Daniel Schirner

„

„



Die Immobilie ist für die

meisten Menschen

der größte Vermögensbaustein,

den man nicht leichtfertig

auf‘s Spiel setzen sollte.

Autor Hakan Citak

„

„
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Da die Immobilienwirtschaft einer der am meisten
klischeebehafteten Branchen ist, gibt es sehr viele
Vorurteile gegenüber den Marktteilnehmern wie
Maklern.

Um genau mit diesen Klischees und Vorurteilen
aufzuräumen, hatte ich vor geraumer Zeit beschlossen,
nicht nur meine Auftraggeber durch unsere
Dienstleistung zu überzeugen; nein, ich wollte noch
mehr Menschen erreichen, um diese in die Welt der
Immobilienwirtschaft, in meine Welt zu entführen.

Um somit einerseits mit meinem Know-how
Immobilieneigentümern zu helfen, die dennoch keinen
Immobil ienmakler engagieren möchten und
andererseits tiefe Einblicke in die Welt der Profimakler
zu gewähren.

Die Immobilie ist für die meisten Menschen der größte
Vermögensbaustein, den man nicht leichtfertig auf‘s
Spiel setzen sollte. Denn beim Verkauf oder der

Vermietung kann man sehr viel falsch machen, vor
allem dann, falls man sich mit der Materie nicht sicher
fühlt oder etwas anderes übersieht. Diese Fehler
können ganz schnell zu fünf- bis sechsstelligen Verlust-
Beträgen führen. Deswegen war es mein
Herzenswunsch, zu helfen wo ich nur helfen kann.

So wurde ich 2018Autor.

Immobilie selbst verkaufen
Wie Sie Ihre Immobilie effektiv und erfolgreich verkaufen

Hakan Citak
Der ImmoCoach Verlag 2018, 228 Seiten

29,90 Euro
ISBN 978-3-9819681-0-1

Immobilie selbst vermieten
Wie Sie Ihre Immobilie effektiv und erfolgreich vermieten

Hakan Citak
Der ImmoCoach Verlag 2018, 224 Seiten

29,90 Euro
ISBN 978-3-9819681-1-8

Was unterscheidet selbsternannte Experten von Experten?
Warum wir unsere Augen bei der

Dienstleisterauswahl öffnen sollten
Hakan Citak & weitere Co-Autoren
Bourdon Verlag 2021, 340 Seiten

24,90 Euro
ISBN 978-3-947206-88-9

Passives Einkommen Kickstart
8 geniale Erfolgsgeschichten

für ein attraktives passives Einkommen
Thomas Klußmann & Hakan Citak als Co-Autor

Gründer.de Verlag 2019, 230 Seiten
4,90 Euro

ISBN 978-3-947473-10-6

Bisher veröffentlichte BücherAutor

Co-Autor
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Eine meiner Missionen ist es, Aufklärungsarbeit zu leisten.

„Mein Herzenswunsch war es,

zu helfen

wo ich nur helfen kann.

So wurde ich 2018 Autor.“



Buch Bestellen

QR-Code
scannen

und Buch
bestellen!

Leseprobe

QR-Code
scannen
und Buch
bestellen!

Leseprobe
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Buch Bestellen
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QR-Code
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und Buch
bestellen!

Leseprobe

QR-Code
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und Buch
bestellen!qr-Code
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Verständlich und sehr hilfreich!!

Es ist einfach zu verstehen und noch einfacher umzusetzen.

Wenn man gewissenhaft vorgeht kann man wirklich

viele hilfreiche Tipps und Informationen nutzen und umsetzen.

Kann es jedem empfehlen, der unsicher ist oder einfach einen

reibungslosen Ablauf bevorzugt.

Daumen hoch!!

Shanice Reuter„

„
Kleine Auswahl Leserstimmen

Für Einsteiger und Profis!

Sehr informatives Buch aus der Praxis.

Hier wird nicht mit Fremdwörtern

um sich geschmissen, sondern alles gut und

verständlich erläutert.

Das Buch ist sowohl für Einsteiger

als auch Profis geeignet.

Christoph Bermpohl„

„

Sehr informativ!!!

Umfassende Informationen zur Vermietung.

Der Autor zeigt die Fallstricke und worauf

man achten muss.

Leicht verständlich geschrieben.

Nicht nur für „Beginners“ interessant!

Thea Block„

„

Ein sehr interessantes Buch.

Sehr verständlich geschrieben.

Dies kann man nur weiterempfehlen.

Ich kann nur jedem empfehlen,

wer eine Immobilie verkaufen möchte

dieses Buch zu kaufen und zu lesen.

Sven Mager„

„

Tolles Buch mit hilfreichen Tipps!

Habe das Buch gelesen und finde,

dass es viele nützliche Tipps beinhaltet.

Gut finde ich auch, dass es verständlich geschrieben ist und

auf "Fachchinesisch" verzichtet wurde.

Gerhard Fischermeier„

„



Der ImmoCoach:

Deutschlands erste und

größte Online Akademie

für Eigentümer,

die ihre

Immobilie selbst

verkaufen oder

vermieten möchten.

Akademie Hakan Citak

„

„
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Verkaufsakademie

QR-Code
scannen
und mal

reinschauen!

QR-Code
scannen
und mal
reinschauen!

Vermietungsakademie

„Die besten Ideen kommen uns, wenn wir uns vorstellen, wir sind unser eigener Kunde.“

Der ImmoCoach

6160

Unser qualifiziertes Tagesgeschäft bringt es mit sich,
nicht selten auf Immobilienbesitzer zu treffen, die ihr
Hab und Gut in Eigenregie verkaufen oder vermieten
möchten. Ich kann diesen Wunsch nachvollziehen.
Und obwohl diese Menschen unsere versierten
Dienste nicht für sich in Anspruch nehmen wollen,
wollte ich ihnen den Weg im Alleingang ebnen, damit
Privatverkäufer und Privatvermieter ihren Plan ohne
Verluste realisieren können.

So habe ich mir etwas auserlesenes einfallen lassen,
was nach zwei Jahren harter Arbeit fest auf beiden
Beinen steht – hieb- und stichfest vorbereitet, einge-
hend recherchiert, akkurat geplant und voller
höchstpersönlichemAnsporn:

In dieses bemerkenswerte Konzept habe ich all meine
Freizeit und Know-how investiert, um mit Leib und
Seele Autodidakten in der Online Akademie durch
eine gute Schule gehen zu lassen. Mein erklärtes Ziel
ist es, Immobilieneigentümer ausführlich für den
komplizierten Gang durch den Verkauf oder die
Vermietung zu rüsten – und zwar mit folgender Metho-
de:

Wer sich in der Online Akademie einschreibt, dem
wird nicht nur Arbeit abgenommen durch Vorlagen
und Musterschreiben, sondern er erzielt darüber
hinaus klare Vorteile durch praxisorientierte Leitfäden
zu allen relevanten Sachverhalten, systematische
und gedankenordnende Checklisten, illustrative
Videos etc. Er erwirbt von versierter Lektion zu Lekti-
on immer mehr unentbehrliches Hintergrundwissen,
bis er so sattelfest auf diesem Gebiet ist, dass er in der
Lage ist, seine Immobilie einwandfrei sowie gewin-
nend an den Mann oder den Mieter zu bringen – und
sogar mit dem einen oder anderen Makler in Konkur-
renz treten könnte.Der ImmoCoach

Deutschlands erste und größte Online Akademie für Eigentümer,

die ihre Immobilie selber vermieten oder verkaufen möchten.

Der ImmoCoach ‒ DIE ONLINE AKADEMIE

D
er

ImmoCoach

®

BÜCHER

&

HÖRBÜCHER

INNOVATIVER

MITGLIEDERBEREICH

&

SCHRITT FÜR SCHRITT

LEKTIONEN

LEITFÄDEN,

CHECKLISTEN,

VORLAGEN ,

RATGEBER

&

VIELES MEHR

DIE - -ULTIMATIVE DO IT YOURSELF LÖSUNG



Achtung Vermieter & Verkäufer!

Hakan Citak hat hier ein unglaubliches

Wissenspaket für Sie erstellt, einfach klasse.

Da ist jede Kleinigkeit im Detail beschrieben.

Großes Lob.

Alle Kurse sind sehr zu empfehlen!

Oliver Fischer„

„

Kleine Auswahl Akademie-Stimmen

Sehr gute und hilfreiche Informationen

wenn man beabsichtigt, seine Immobilie selbst zu vermarkten.

Die vielen Fallstricke waren mir vorher gar nicht bewusst.

Gut erstelltes Material, 5-Sterne dafür an den immocoach

Michael Prause„

„

Sehr umfassend und verständlich.

Als ich doch noch Fragen hatte,

war Herr Citak am Telefon sehr Auskunftbereit.

Ich habe die Immobilie dann doch lieber von

ihm als Profi verkaufen lassen und

bin mit dem Ergebnis mehr als zufrieden.

Tolle Arbeit Herr Citak.

Vielen Dank

Uwe Jonckhere„

„

Jeder, der seine Immobilie selbst verkaufen möchte,

kann sich hier das Maß an Know-How aneignen,

was ihm tatsächlich hilft!

Diese Möglichkeit zum Selbst-Coaching ist großartig und gibt Sicherheit,

ohne seine Geschäfte in Fremde Hände geben zu müssen.

Da bekommt man erst mal eine Vorstellung davon,

auf was der Makler alles achtet.

Die Ratgeber, Formulare und Info-Tools sind top!

Kann ich nur empfehlen!

Silke Pütz„

„



Bekannt aus Funk

und Fernsehen.

Bekannter Immobilienexperte

„

„
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Bekannt aus TV-Medien
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Sehr gerne teile

ich meine Erfahrungen

mit anderen Menschen.

Gefragter Immobilienexperte

„

„
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QR-Code
scannen

und Interview
anschauen!

Hamburg I: TV-Interview

QR-Code
scannen

und Interview
anschauen!

ExpertenPortal: TV-Interview

QR-Code
scannen
und Interview
hören!

Podcast-Interview: ExpertenPodcast

QR-Code
scannen
und Interview
hören!

Podcast-Interview: radioEXPERTEN

Kleine Auswahl Experten-Interviews

Da ich mittlerweile eine gewisse Bekanntheit erlangt habe, werde ich sehr oft gefragt, ob ich nicht Lust auf ein
Interview als Podcast, YouTube oder TV-Format habe.

Sofern es mein voller Terminkalender zulässt, teile ich sehr gerne meine Erfahrungen mit anderen Menschen, um die
Interessierten ein wenig näher in meine Immobilienwelt zu entführen.

QR-Code
scannen

und Interview
anschauen!

Scherer Daily: TV-Interview
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Bekannt aus Pressemedien
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Hakan Citak ist ein Immobilienmakler mit Herz und Verstand,

der es versteht Probleme zu lösen und

Brücken zwischen sämtlichen Parteien

wie Verkäufer und Käufer zu bauen.

So stelle ich mir einen ehrbaren Kaufmann vor.

Und er ist ein Musterbeispiel des ehrbaren Kaufmanns.

Hermann Scherer„

„
Kleine Auswahl Interview-Stimmen

Hakan Citak ist ein wahrer,

sympathischer Immobilien-Experte,

der ehrlich geblieben ist.

Seine Leidenschaft für Immobilien und

die Menschen dahinter sind legendär.

Er versteht es wie kein anderer,

Menschen für sein Thema

zu begeistern und seiner Leidenschaft anzustecken.

Halil Eskitürk„

„

Hakan Citak gehört mit Abstand

zu den kompetentesten Maklern der Branche.

Immer Up-to-date und am Puls der Zeit.

Er ist nicht nur als Makler erfolgreich,

sondern teilt seine Erfahrungen,

Können und Wissen auch immer gern

mit Kunden sowie Kollegen.

Deswegen schätze ich ihn sehr!

Jürgen Engelberth„

„

Hakan Citak ein angenehmer und sympathischer

Immobilienmakler mit einem unglaublich

umfassenden Know-how, für den

immer noch der Mensch im Vordergrund steht.

Seine Mission ist es Aufklärungsarbeit

zu leisten und Menschen zu helfen.

Helge Ziegler„

„

An Hakan Citak schätze ich die Kombination aus Kompetenz,

leidenschaftlicher Professionalität und

stets positiver Einstellung,

aber auch seinen feinen Sinn für Humor -

ein Immobilienunternehmer mit Herz und Seele.

Jürgen D. Rausch„

„



Man darf sich nicht auf

Lorbeeren der

Vergangenheit ausruhen.

Landesdirektor BFVI

„

„
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Nach meiner Vereidigung am 10. November 2016
zum Abgeordneten im Bundeskongress für die
Immobilienwirtschaft, übernahm ich zum 07. Juni
2017 auch die Landesdirektion Köln und vertrete die
Interessen der Immobilienmakler des BVFI.

Mein Fachwissen und Erfahrung konnte ich in den
Verband einbringen um somit auf politischer Ebene
entsprechende Rahmenbedingungen für Makler zu
schaffen, Qualitätsanforderungen festzulegen und
Ausbildungsstandards zu verbessern. Mein
Hauptanliegen dabei ist, Qualitätsverbesserungen in
der Immobilienbranche zu bewirken um somit bei den
Endverbrauchern mehr Vertrauen und Ansehen des
Immobilienmaklers zu bewirken.

„Dies geht nur mit kontinuierlicher Weiterbildung, egal
ob man bereits Akademiker ist, eine Ausbildung in
dem Sektor hat oder ein alter Hase ist. Man darf sich
nicht auf Lorbeeren der Vergangenheit ausruhen“.

Genau hier ist der BVFI das richtige Bindeglied.

Der Bundesverband für die Immobilienwirtschaft
bietet seinen Vertragspartnern sowie Mitgliedern,
welche aus allen zusammengehörigen Bereichen der
Immobilienwirtschaft kommen, Service- und
Mehrwertleistungen an.

Um einen hohenAnspruch gerecht zu werden, vergibt
der Bundesverband für die Immobilienwirtschaft
deutschlandweit regionale Landesdirektionen um

somit geeignete und qualifizierte Unternehmer aus
der Immobilien, Finanz- und Versicherungswirtschaft
zu ehrenamtlich tätigen Landesdirektoren zu
ernennen.

Der BVFI stellt den Landesdirektionen alle zur
Ausübung ihrer Aufgaben erforderlichen Unterlagen
und Informationen zur Verfügung. Ferner werden die
Landesdirektoren über wichtige Geschäftsvorgänge
im jeweiligen Betreuungsbiet seitens des BVFI
informiert.

Als TOP-Makler der Immobilienbranche hat der BVFI
Citak Immobilien für diese anspruchsvolle Aufgabe
ausgewählt.

Abgeordneter und Landesdirektor Bundesverband für die Immobilienwirtschaft

Verbandsaktivitäten - BVFI

„Man darf sich nicht auf

Lorbeeren der

Vergangenheit ausruhen.“

Etwa drei bis vier Mal jährlich organisiere ich
eigenverantwortlich BFVI-Veranstaltungen, um
den Vertragspartnern und Mitgliedern der Region
Köln Ideen und Marktkenntnisse weiterzugeben.
So kann ein größerer Mehrwert und Nutzen allen
Marktteilnehmern geboten werden.

BVFI Landesdirektion Köln

8180



Bei Immobilien

geht es immer

um Vertrauen.

Vertrauen Sie Ihr

Vermögen nicht

irgend jemandem an.

Ihr Vertrauensmakler

„

„
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WANN
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WIR SIE

GLÜCKLICH
MACHEN?
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Weitere Kundenstimmen

Extrem zuverlässig in allen Absprachen,

saubere Planung der Abläufe .

Aus meiner Sicht vorbildlich

und jederzeit gerne wieder

Roger Wildemann

„

„

"Der Immobilienmakler"

in Köln mit der Note 1 für sehr gut.

Herr Citak überzeugt durch Fachkompetenz

und Zuverlässigkeit.

Der Verkauf unseres Hauses wurde

um ein vielfaches übertroffen.

Vielen Dank

Heinz Beinecke

„

„

Herr Citak ist der

kompetenteste Immobilienmakler,

den ich bisher kennen gelernt habe.

Er kennt den Immobilienmarkt genau und

seine Beratung ist sehr professionel,

strukturiert und transparent.

Ein 5-Sterne Immobilienmakler!

Daniel Campos

„

„

Die Zusammenarbeit mit Herrn Citak

ist sehr professionell, strukturiert,

seriös und kompetent.

Seine sehr freundliche Art und die

schnelle Bearbeitung runden

die Dienstleistung perfekt ab.

Max Kovacs

„

„

Herr Citak konnte locker

und zu meiner vollsten Zufriedenheit

eine Aufgabe lösen, an der ein Kollege

vorher krachend gescheitert war.

Sollte ich mich von Immobilien trennen,

dann nur mit/über Herr Citak.

Makler gibt es viele -

ein sehr guter in und um Köln heißt Citak

Gerd Wollgarten

„

„

Als Vermögensverwalter

und Experte für Vermögenssicherung

und Vermögensnachfolge legen wir

auch bei unserem Experten-Netzwerk

höchste Maßstäbe für unsere Mandanten an.

diese erfüllt Herr Citak

im Bereich Immobilien-Vermarktung zu 100%!

Thomas Neumann

„

„

Freundlich, professionell und Kompetent.

Hier fühlt man sich verstanden.

Deswegen absolut empfehlenswert.

Danke

Andrea Wiese

„

„



Die Prinzipien

des Ehrbaren Kaufmanns

als Leitbild für

verantwortliches Handeln,

sind mir das wichtigste.

„

„



Kontakt & Impressum„
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www.instagram.com/

citakimmobilien

www.facebook.com/

citakimmobilien

www.youtube.com/

citakimmobilien

Citak Immobilien e.K.

Yorckstraße 12 • 50733 Köln

Tel.: 0221 - 29 88 71 20

info@citak-immobilien.de

www.citak-immobilien.de

„
citak immobilien

Ihre Immobilie verdient Kompetenz.

D
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ImmoCoach
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Citak Immobilien e.K. nicht gestattet.
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Verkauft

bessere Präsentation

ef zientere Vermarktungfi

besseren Abschluss.

Sie möchten Ihre Immobilie verkaufen? Wer über einen der zahlreichen Fallstricke stolpert, verschenkt schnell
mehrere tausend Euro. Fehleinschätzung der baulichen Substanz, falsche Beurteilung der Lage oder ungünstige
Präsentation des Objekts sind die häufigsten und teuersten Fehler. Setzen Sie besser gleich jemanden dran, der
etwas von Immobilien versteht!

Citak Immobilien bietet Ihnen Immobilienverkauf mit
Kompetenz. Als Ihr zuverlässiger Kölner Qualitäts-Makler
gibt Hakan Citak eine Leistungsgarantie für:

Mit den Studienabschlüssen als Dipl.-Ing. und M. Eng.
Facility and Real Estate Management verfügt der Inhaber
Hakan Citak über das umfassende Knowhow, das man sich
für einen Makler wünscht. Er und sein Team haben das Ohr
am Markt und kennen sich im Großraum Köln, Bonn und
Düsseldorf bestens aus.

Zur umfassenden Vermarktung gehört bei Citak Immobilien,
Ihnen die größtmögliche Sicherheit zu bieten, u.a. durch die
Bonitätsprüfung der Kaufinteressenten. Professionelle
Präsentation bedeutet bei ausgesuchten Immobilien z. B. ein
hochwertiges Video oder eine 360°-Panoramatour zu
produzieren. Das ermöglicht Interessenten bereits im Vorfeld
eine diskrete Besichtigung ohne Terminvereinbarung und
ohne den Eigentümer in seiner Privatsphäre zu stören.

Citak Immobilien setzt sich professionell für Ihre individuellen
Ziele ein: Die sehr hohe Kundenzufriedenheit und die
Auszeichnungen als bester Immobilienmakler der Zeitschrift
Bellevue & Top-Makler der Zeitschrift Focus bestätigen dies.

Einfach den QR Code mit-
Ihrem Smartphone und einer
Reader-App scannen und unsere
Kontaktdaten direkt in Ihr Adress-
buch speichern!

Gerne für Sie da!
Kontaktieren Sie uns!

Citak Immobilien e.K.

Yorckstraße 12 • 50733 Köln

Tel.: 0221 - 29 88 71 20

citakinfo@ -immobilien.de

citakwww. -immobilien.de

Ihr Makler mit Herz & Verstand

WEIL SIE ES SINDWERT

citak immobilien

Ihre Immobilie verdient Kompetenz.


