CITAK IMMOBILIEN

|IHRE IMMOBILIE VERDIENT KOMPETENZ.

HAKAN CITAK

WARUM WIR DER RICHTIGE PARTNER FUR SIE SIND
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HERR CITAK HAT EIN HERAUSRAGENDES
KONZEPT, WAR EIN PRASENTER
ANSPRECHPARTNER
UND JEDERZEIT VORBEREITET,
FREUNDLICH UND ANGENEHM.

EIN MAKLER, DER FUR SEINE
PROVISION WEIT MEHR LEISTET UND

ANBIETET, ALS DAS UBLICHE MASS.
AUCH SEINE MITARBEITER WAREN
SEHR ANGENEHM.

WIR EMPFEHLEN IHN UND
SEIN UNTERNEHMEN
UNEINGESCHRANKT WEITER.
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MAKLER WERDEN IST NICHT SCHWER,

PROFIMAKLER SEIN DAGEGEN SEHR.




IHR AUSGEZEICHNETER PROFIMAKLER

,,Makler werden ist nicht schwer, Profimakler sein dagegen sehr.*

Was unterscheidet eigentlich einen Immobilienmakler
von einem exzellenten Immobilienmakler?

Makler gibt es wie Sand am Meer und die Qualitats-
unterschiede kénnten nicht gewaltiger sein.

Den entscheidenden Unterschied macht, wie grof3 die
Bereitschaft und die Fahigkeit ist, die Erwartungen
seiner Kunden nicht nur zu erfullen, sondern weit zu
Ubertreffen. Das ist sicher der Anspruch jedes
leidenschaftlichen Unternehmers/Unternehmerin.

FUr mich bedeutet das, meinen Kunden ihren Traum
nach Verdnderung zu verwirklichen, genauso, wie Sie

es sich wiinschen. Denn ein Immobilienverkauf kann
vielfaltige Grinde haben — ganz persénliche,
wirtschaftliche und sehr haufig auch beide. Doch der
Wunsch ist immer derselbe: Mein Haus- oder
Wohnungsverkauf soll véllig sorgenfrei, ohne Stress,
Zeit- und Geldverlust ablaufen, damit ich meine
Traume schnell und wie geplant umsetzen kann. Mit
der Gewissheit, alles istund kommtin gute Hande.

Doch wie gelingt das und wie wird man ein
ausgezeichneter Immobilienmakler?

Mich beschiftigt das schon fast mein gesamtes Leben.

Wahrend andere Kinder Blumen, Wolken und die Sonne malten, zeichnete ich schon
bereits mit 6 Jahren Grundrisse und Hauser.

Doch wo kam diese friihe Leidenschaft blof3 her?

Meinen persénlichen Urknall im Immobilienuniversum hatte ich bereits als 3-jahriger.

Mein Vater lie® in der Turkei ein Mehrfamilienhaus bauen und ich habe tagelang nichts
anderes gemacht, als auf der Baustelle den Handwerkern fasziniert Uber die Schultern zu

schauen...

Ich wollte unbedingt was mit ,den 4 Wanden“machen.

., |ICH WOLLTE SCHON
IMMER WAS MIT
4 WANDEN MACHEN. “

Alles was man uiber Immobilien lernen solite, hatte ich gelernt...

Deswegen habe ich nach der Schule, wahrend
meiner Ausbildung zum Industriezimmer, dem Studi-
um der Architektur und meinem Masterstudium der
Immobilienwirtschaft alles gelernt, was man Uber
Immobilien lernen sollte, um zu den Besten zu zahlen.

So, dachte ich, jetzt bin schon ein richtig guter
Immobilienmakler.

Und dann: BUMM!!!

Bereits zu Anfang meiner Karriere als Makler wurde
ich fir eine Dachgeschosswohnung haftbar gemacht,
die in Wirklichkeit keine Wohnflache war. Meine
Praxis-Unerfahrenheit und eine Portion Hochmut
haben mich tief zum Fall gebracht und meine
Selbsténdigkeit als Immobilienmakler war schon fast
beendet, bevores richtig losgegangen war.

Weil dieser Moment so schmerzhaft und teuer war,
schwor ich mir, dass ich sowas nie wieder erleben
wollte, weder fiir mich und schon gar nicht fir meine
Kunden.

, SO ETWAS, SOLLTE NIE WIEDER PASSIEREN. “







DIE ,,CITAK-METHODE “

_..IST DER ULTIMATIVE 360°-RUNDUM-SORGLOS-
A BIS Z IMMOBILIENVERKAUF IN 5-SCHRITTEN

..WO DER WERT |IHRER IMMOBILIE ERHOHT WIRD
UND SIE SICH VOR KAUFINTERESSENTEN NICHT
MEHR RETTEN WERDEN KONNEN

OHNE DABEI SELBST EINEN FINGER KRUMM
MACHEN ZU MUSSEN, SICH ENTSPANNT
ZURUCK LEHNEN KONNEN...

UND MIT IHREM VERKAUFSERLOS ZUM WUNSCHPREIS

DEN TRAUM |IHRES NEUEN LEBENSABSCHNITTES
WIE GEPLANT SORGLOS VERWIRKLICHEN KONNEN.

DIE ,,CITAK-METHODE®




DIE , CITAK-METHODE *

3 Phasen, 5 Schritte, 48 Punkte & 250 To-Do‘s =
360° Rundum-Sorglos-A bis Z-Immobilienverkauf

Diese schmerzhafte Geschichte zu Anfang meiner
Karriere fuhrte dazu, dass ich mir grundlegend
Gedanken dazu gemacht habe, wie ein sicherer
Immobilienverkaufsprozess sehr gut von Statten
gehen kann, ohne im Nachhinein jahrelang teure
Prozesse vor Gericht flihren zu missen. Ich brauchte
einen erprobten Prozess, der verlasslich zu
hochwertigen Ergebnissen flhrt.

...und entwickelte meine ,,Citak-Methode*

Es baut auf einem 3-Phasen-Modell mit einer 5-
Schritte-Arbeitsweise, dem 48-Punkte-Plan und einer
Checkliste mit iber 250 To-Do's auf, genauso wie ein
Pilot seinen Jumbo-Jet vor dem Abflug checkt, um
seine Gaste sicher anihr Ziel zu bringen.

UBER 600

IMMOBILIENEINHEITEN,

Das besondere an meiner Methode ist, dass es sich
um einen ultimativen 360°-Rundum-Sorglos
Immobilienverkauf von A bis Z handelt. Unsere
Kunden missen keinen Finger krumm machen und
kénnen sich entspannt zurlcklehnen, denn wir
Ubernehmen alles und finanzieren auch alles vor.
Zudem steigern wir mit unserem ,Real-Sexy-Modul*
den Wert der uns anvertrauten Immobilien und
machen diese so attraktiv und sexy, dass jeder sich in
Ihre Immobilie sofort verliebt und am liebsten gleich
kaufen moéchte. Dann greift meine ,Pareto-Funnel-
Disk-Methode“, mit der wir nur die Kaufer
herausfiltern, die wirklich zur Immobilie passen und
kaufkraftig sind.

Genau mit dieser Methode, die ich von Jahr zu Jahr
immer weiter verfeinert habe, haben wir bereits eine
stattliche Anzahl von mehr als 600 Immobilien-
einheiten, durchschnittlich in 53 Tagen mit einem
Verkaufspreis +18,6% Uber dem Verkehrswert
verkauft (unser Rekord liegt bei +39%).

DURCHSCHNITTLICH IN 53 TAGEN

MIT EINEM VERKAUFSPREIS + | 8,6% UBER DEM VERKEHRSWERT VERKAUFT.

Naturlich liegt der Schlussel zum Erfolg in einer
professionellen Arbeitsweise.

Aber vornehmlich geht um lhre Beweggriinde und
Ziele. Es geht um |hre Sorgen, Néte, Winsche und
Bedurfnisse. Deswegen binich der Meinung, dass der
Immobilienverkauf nicht eine rein technische
Angelegenheit ist, sondern im Kern auf einer
vertrauensvollen Beziehung beruht.

,ES GEHT UM IHRE SORGEN, NOTE,
WUNSCHE UND BEDURFNISSE. “

~WIR VERKAUFEN |IHRE IMMOBILIE SO, ALS OB ES UNSERE EIGENE WARE. “

Meine oberste Pflicht und Versprechen lhnen gegeniiber!

dann rufen Sie mich fir ein kostenloses und
unverbindliches Kennenlerngesprach an.

Als ausgezeichneter Profimakler ist es meine erste
Pflicht, Sie vor teuren Fehlern zu schiitzen. Und hier
kommt meine Leidenschaft flr die Immobilie zum

Tragen. Ihr Hakan Citak

Da ich Immobilien seit meinem 6. Lebensjahr liebe
und selbst Immobilieneigentiimer bin, weil} ich, wie .

Sie sich als Immobilieneigentiimer fihlen. Deswegen

betrachten wir ausnahmslos jede Immobilie die uns 4 4@ /

anvertraut wird, so als ob es meine eigene Immobilie

ware, um Fehler und Verlust fir Sie von vornherein zu
vermeiden. Genau das spiegelt meine Mentalitét,
Werte und Anspruch wider.

lhre Immobilie ist ein Unikat und die Diamanten
lhrer Immobilie stecken im Detail.

Wollen Sie lhre Immobilie bestmdglich verkaufen,
wieder den Kopf frei bekommen, um sorglos in Ihren
neuen Lebensabschnitt zu starten? Wiinschen Sie
sich Sie dafiir einen Immobilienmakler, den Sie am
liebsten erst zum Notartermin wiedersehen, weil Sie
wissen, alles ist in den besten Handen und Sie
mussen keinen Stress, Zeit- und Geldverlust flrchten,




HAKAN CITAK IN ZAHLEN
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KLEINE AUSWAHL FALLSTUDIEN

Alfred A. Bulitz - ,Service in hochster Qualitat. Professionelle Betreuung von Anfang
an. Die Aufbereitung der Verkaufsunterlagen und deren Qualitét habe ich bisher bei
keinem anderen Dienstleister so perfekt gesehen. Citak Gbernimmt und kiimmert sich
100%. Selbst beim Notar begleitete Herr Citak persdnlich. Auch Uber die
abgeschlossene Verkaufsvermittlung stand mir Herr Citak immer sofort mit Rat und Hilfe
zur Seite. Citak empfehle ich mit voller Uberzeugung gerne weiter und sollte ich noch
einmal mitdem Immobilienmarkt zu tun haben, immer wieder nur Citak. Vielen Dank.*

Hildegard und Rainer Stein - ,Die anderen positiven Bewertungen kénnen wir
nur bestatigen. Herr Citak und sein Team sind sehr freundlich, kompetent und
professionell. Beim Verkauf unserer Eigentumswohnung hat er uns sehr gut beraten.
Wir sind mit dem Verkaufsergebnis rundum zufrieden. Auf Grund unserer positiven
Erfahrung kénnen wir Herrn Citak und sein Team uneingeschrankt weiter empfehlen.*

Die Eheleute Stein hatten eine vermietete Wohnung. Zuerst
boten sie diese der Mieterin an. Diese gab vor, dass sie
Interesse héatte, tat aber nichts und Monate verstrichen. Als die
Eheleute Stein uns mit dem Verkauf beauftragten, nahm ich
Kontakt zur Mieterin auf und bot ihr die Immobilie letztmalig vor
der Vermarktung an, aber nichts geschah. Als sie live erleben
durfte, dass wir innerhalb kiirzester Zeit mit mehreren
Kaufinteressenten Besichtigungen durchgeflhrt haben,
musste die Mieterin endgiiltig aktiv werden und hat die
Immobilie selbst zum Hbéchstpreis gekauft.

Herr Bulitz, hatte sich zwecks Altersvorsorge eine als
Service-Appartement vermietete Kapitalanlage-
Immobilie gekauft. Leider war der gewerbliche Mieter,
der mdblierte Wohnungen nach dem Airbnb-Prinzip

vermietete, zwischenzeitlich Insolvent gegangen. Herr
Bulitz wollte die Immobilie verkaufen und beauftragte
einen anderen Makler. Die Vermarktungsaktivitaten
verliefen monatelang erfolglos. Bis Herr Bulitz uns
beauftragt hat.

Hendrick Stengert - ,Uneingeschrénkte Weiterempfehlung an alle Immobilien- Silvia Cappallo - ,Herr Citak schafft das, was andere nicht mal Ansatzweise

eigentimer, die ihre Immobilie verkaufen wollen. Da ich mich gerade in einer Scheidung
befinde und meine Energie an anderer Stelle gebraucht wird, bin ich sehr dankbar, dass
sich Herr Citak und sein Team mit ihrem exklusiven Rundum-Sorglos-Paket um alles
gekiimmert haben. Auch konnte Herr Citak mit seiner ruhigen und gelassenen Art
Unstimmigkeiten aufklaren und in heiklen Situationen zwischen allen Parteien souveran
vermitteln. Ich war mit dem Gedanken sicher nicht allein, dass Immobilienmakler nicht
wirklich viel zu tun haben und am Ende sehr viel Geld bekommen. Doch Herr Citak hat
mich eines besseren belehrt. Von Home Staging, Profifotografien, virtuellen
Rundgéangen bis hin zu Immobilienvideo mit Drohnenflug-Aufnahmen hat er das volle
Programm aufgefahren. Meine anfangliche Skepsis, ob das alles denn wirklich sein

denken kénnen. Ich hatte bereits 4 Immobilienmakler, die meine Immobilie verkaufen
sollten, die klaglich daran gescheitert sind, weil Sie das Ausmaf’ der Gesamtsituation
nicht einschatzen konnten. Als ich es irgendwann Leid war, nahm ich Kontakt zu Citak
Immobilien auf. Am Anfang war ich zwar skeptisch, als mir Herr Citak etwas von einer
sehr guten Vorbereitung, Vermarktungsstrategien und dergleichen erzahlen wollte,
aber genau durch diese Herangehensweise hat mich Herr Citak aus einer sehr
prekdren Lage, inkl. Verwalterkonflikt, die Gber 10 Jahre lang mit Gerichtshandlern
andauerte, sehr profitabel herausgeholfen.

Dieses Konfliktmanagement haben weder Anwalte der Eigentiimer, Hausverwalter, noch Zivilrichter oder irgend

muss, verging spatestens bei dem Blick auf das Endergebnis. Meine Immobilie wurde innerhalb kirzester Zeit mit
maximalem Erfolg verkauft. Auch der Gang zum Notar war von Herrn Citak vorbereitet. Wer einen empathischen
Profi an seiner Seite wissen modchte, der etwas von seinem Fach versteht und driiber hinaus die Menschlichkeit nicht

jemand hinbekommen. Aber Herr Citak hat es hingebogen und das rechne ich ihm sehr hoch an. Innerhalb von 3
Monaten hat er es geschafft, alle Beteiligten in ein Boot zu holen und meine Maisonette zu verkaufen, so dass alle
Beteiligten zustimmen konnten. Einen wasserdichten notariellen Vertrag zur Unterschrift zu bringen, wo ein fiir

verliert, derist hier genau an der richtigen Stelle.*

Herr Stengert befand sich mitten in einem Scheidungsfall
und baute zeitgleich ein neues Unternehmen auf, wo
eigentlich all seine Energie gebraucht wurde. Zuerst dachte
er, dass bekommt er alles ohne Probleme in Einklang und
verkauft seine Immobilie selbst, um sich damit auch die
Maklerprovision einzusparen. Da seine Ehefrau im
Grundbuch als Eigentiimerin mit eingetragen war, musste
sie dem Verkauf zustimmen. Also bedeutete dies, auch mit
ihr zu einer Einigung zu kommen, was auch Geschah. Der
Kaufvertrag wurde dann per Nachgenehmigung bei einem 2.
Notar rechtssicher beglaubigt, da die Ehefrau zum 1.
Notartermin nicht erscheinen wollte.

alle Mal alles __geklért ist und eine angemessene Summe dafiir zu bekommen, war ein kleines Wunder fiir mich.
Nach alldem Arger... Danke nochmals!*

Frau Cappallo war Eigentiimerin einer mittlerweile sehr stark
modernisierungsbedirftigen Immobilie. Sie selbst wohnte
seit Jahren nicht mehr dort, weil es Streitigkeiten mit der
Hausverwaltung und anderen Eigentimern wegen
beschlossenen MaRnahmen & Sonderumlagen gab. Die vier
vorherigen Makler boten die Immobilie viel zu Uberteuert und

mit falschen Angaben in den Onlinebérsen an. Es gab zwar
Kaufinteressenten, aber bei den ganzen WEG-Streitigkeiten
verbunden mit den zukinftig finanziellen Verpflichtungen und
Zustand der Immobilie kam es nie zu einer Einigung zwischen
samtlichen Parteien. Als ich beauftragt wurde, sprach ich mit
allen Parteien und konnte durch den erzielten Kaufpreis alle
Seiten rechtssicher zufriedenstellen.




ALS INHABERGEFUHRTES
MAKLERUNTERNEHMEN HABEN WIR
SEIT 2008
MEHR ALS 600 IMMOBILIENEINHEITEN,
DURCHSCHNITTLICH IN 53 TAGEN

MIT EINEM VERKAUFSPREIS
+ |1 8,6%
UBER DEM VERKEHRSWERT VERKAUFT.

UNSER REKORD LIEGT BEI
+ 39%.

KLEINE AUSWAHL REFERENZIMMOBILIEN

in 9 Wochen mit +10%

in 11 Wochen mit +31%

in 6 Wochen mit +20%

in 8 Wochen mit +39%

EIGENTUMSWOHNUNGEN STADTHAUSER EINFAMILIENHAUSER

MEHRFAMILIENHAUSER

n
©

in 8 Wochen mit +8%

in 5 Wochen mit +27%

in 9 Wochen mit +23%

in 7 Wochen mit +15%
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IN JEDER BRANCHE GIBT ES WELCHE,
DIE IN DER KREISKLASSE SPIELEN,
WENIGE IN DER BUNDESLIGA
UND NOCH WENIGER IN DER
CHAMPIONS LEAGUE.
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MEHRFACH AUSGEZEICHNETER MAKLER

Seit 2014 zahlt Citak Immobilien zum achten Mal in Seit 2019 ist Citak Immobilien mit dem Lorbeer des
Folge zu den Bellevue BEST PROPERTY AGENTS. Experten ausgezeichnet worden.
Citak Immobilien wird nach 2014, 2015, 2016, 2017, 2018, Citak Immobilien wird nach 2019, 2020 auch 2021 als
2019 und 2020 auch 2021 mit dem begehrten einziger Immobilienmakler in Deutschland mit dem
Qualitatssiegel BEST PROPERTY AGENT Lorbeer des Experten ausgezeichnet.

ausgezeichnet und zé&hlt somit weiterhin zu den besten
Immobilienmaklern Deutschlands.

Seit 2014 zahlt Citak Immobilien zum achten Mal in Seit 2016 z&hlt Citak Immobilien aufgrund von
Folge zu den TOP Immobilienmaklern in Deutschland. Kundenbewertungen zum sechsten Mal in Folge zu
den TOP-Dienstleistern.

Laut dem FOCUS Spezial ,Immobilien Atlas® z&hlt Citak

Immobilien in Kéln nach 2014, 2015, 2016, 2017, 2018, Citak Immobilien wird nach 2016, 2017, 2018, 2019 und
2019 und 2020 auch 2021 zu den 1000 TOP- 2020 als TOP-Dienstleiter 2021 ausgezeichnet..
Immobilienmaklern Deutschlands.

Seit 2018 zdhlt Citak Immobilien zum vierten Mal in Nach 2016 Citak Immobilien zum zweiten Mal mit
Folge zu den TOP-Immobilien-Experten im gesamten dem Immobilien-Dienstleister-Award (IDA) des
D/A/CH-Raum. Bundesverbandes fiir die Immobilienwirtschaft BVFI

ausgezeichnet.

Citak Immobilien wird nach 2018, 2019 und 2020 als TOP
EXPERTE IMMOBILIEN 2021 im gesamten D/A/CH- Seitens des Vorstands des BVFI-Bundesverbandes fur
Raum ausgezeichnet. die Immobilienwirtschaft der Immobilien-Dienstleister-
Award IDA an Makler, Verwalter, Finanzdienstleister &
Co. verliehen.
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FES KOMMT NICHT DARAUF AN,
WELCHE TRICKS MAN

BEIM VERKAUF ANWENDET,
SONDERN VIEL MEHR DARAUF,
WAS MAN ALLES FALSCH MACHEN KANN.




Die Bau- und Immobilienwirtschaft ist mittlerweile
seit Gber 30 Jahren mein ,Wohnzimmer“ und ich
bin in der Immobilienbranche zu einem der
bekanntesten Immobilien-Experten herangereift.
Das bringt mit sich, dass wenn es um
:mmob!l!enthem_en wie Immopl!lenverkauf, QR-Code
mmobilienvermietung, Digitalisierung und
Zukunft in der Immobilienbranche geht, ich fast
immer einer der ersten bin, der gefragt wird, ob ich
nicht gerne einen Vortrag halten méchte.

scannen
und Vortrag
anschauen!

Sofern es mein voller Terminkalender zulasst,
spreche ich heute vor fiinfzig oder auch mehreren
hunderten von Menschen in Deutschland bzw.
der gesamten D-A-CH-Region. Vor dem Corona-
Zeitalter live vor Ort auf der Bihne und
coronabedingt natirlich auch auf Digital-
Kongressen.

Als Speaker fir Immobilien Know-how begeistere
ich das Publikum mit einer perfekten Kombination
aus leicht verstandlichem Experten-Know-how,
Unterhaltung und Storys aus dem Maklerleben.

Genau mit dieser Kombination gewann ich als
Speaker neben dem Excellence Award auch Gold
Award beim internationalen Speaker Slam mit
meinem Vortrag ,Immobilien sind Leben®.

AUSWAHL AUFRITTE: DIGITAL-KONGRESSE

g gimmopreneur  IMMOBILIENPROFI
B kenerés™  MEETING

ﬁ
EUROPAS ERSTER

‘mmobilienOnline Kongress




KLEINE AUSWAHL LIVE AUFTRITTE

Thema: Die Zukunft der Makler Thema: Motivation
Vortrag vor Giber 250 TOP-Immobilienexperten Vortrag vor tber 120 Unternehmern

Thema: Immobilie richtig vermieten Thema: Immobilie privat vermieten
Vortrag vor tber 300 Immobilieninvestoren Vortrag vor tber 70 Immobilieninvestoren

Thema: Fehler beim Immobilienverkauf Thema: Immobilie zum Héchstpreis verkaufen
Vortrag vor tiber 100 Fachanwélten Immobilienrecht Vortrag vor 24 exklusiven Immobilieninvestoren
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NE AUSWAHL ZUHO IMMEN

))

WENN MIT FUNKENSPRUHENDER LEIDENSCHAFT,
UMFANGREICHER EXPERTISE UND
JEDER MENGE FREUDE UBER IMMOBILIEN GESPROCHEN WIRD,

DANN LIEFERT HERR CITAK GERADE WIEDER
EINMAL EINEN SEINER GEWALTIGEN VORTRAGE AB.
EIN ABSOLUTER PROFI: BEI IMMOBILIEN UND AUF DER BUHNE!
] SIDER-TIPPS!

VIELEN HERZLICHEN DANK FUR DIE VIELEN IN

IcH HABE HAKAN CITAK AUF DER BUHNE
] [
ERLEBEN DURFEN BGND ES HAT MIR SEHR GUT GEFALLEN.
EEEESSeSSSSSSTSSSSLL D - SSSSa——— e om0 -

ALSO, WENN EINER AHNUNG VON IMMOBILIEN HAT,

DANN IST ES HAKAN CITAK.
ICH DURFTE IHN AUCH LIVE IN EINEM VORTRAG ERLEBEN.
ABSOLUT VERTRAUENSVOLL UND KOMPETENT.

KOMPETENZ UND MENSCHLIECHKEIT
IM BEREICH IMMOBILIEN.
SEHR INSPIRIEREND UND IMPULSGEBEND.
DANK FUR DEN TOLLEN VORTRAG.

HAKAN CITAK VERSTEHT SEIN FACH.

EIN TOLLER UND UBERZEUGENDER VORTRA
PROFESSIONELL,' GUT STRUKTURIERT UND KLAR.
ICH DANKE DIR.

NFORMATIONEN AUF DEM IMMOBILIENMARKT:
IMMER DARAN INTERESSIERT

EXCELLENT EXPERTISE,
GREAT PERFORMANCE
AND FANTASTIC SERVICE.
| REALLY APPRECIATED HAKAN 'S SPEECH
ABOUT INVESTMENT AND REAL ESTATE.
| HIGHLY RECOMMEND HAKAN CITAK!

MIT SEINEM ENORMEN WISSEN UND
SEINER CHARISMATISCHEN AUSSTRAHLUNG SEHE ICH
HAKAN CITAK AUCH ALS BOTSCHAFTER

FUR DAS IMMOBILIENWESEN
AUF DEN BUHNEN DIESER WELT.
VIELEN DANK FUR SO SPRITZIGE UND WERTVOLLE INFOS.
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AUTOR HAKAN CITAK i




AUTOR

Eine meiner Missionen ist es, Aufklarungsarbeit zu leisten.

Da die Immobilienwirtschaft einer der am meisten
klischeebehafteten Branchen ist, gibt es sehr viele
Vorurteile gegenliber den Marktteilnehmern wie
Maklern.

Um genau mit diesen Klischees und Vorurteilen
aufzurdumen, hatte ich vor geraumer Zeit beschlossen,
nicht nur meine Auftraggeber durch unsere
Dienstleistung zu Uberzeugen; nein, ich wollte noch
mehr Menschen erreichen, um diese in die Welt der
Immobilienwirtschaft, in meine Welt zu entfUhren.

Um somit einerseits mit meinem Know-how
Immobilieneigentiimern zu helfen, die dennoch keinen
Immobilienmakler engagieren mdchten und
andererseits tiefe Einblicke in die Welt der Profimakler
zu gewahren.

Die Immobilie ist fir die meisten Menschen der gréfte
Vermdgensbaustein, den man nicht leichtfertig auf's
Spiel setzen sollte. Denn beim Verkauf oder der

Vermietung kann man sehr viel falsch machen, vor
allem dann, falls man sich mit der Materie nicht sicher
fuhlt oder etwas anderes Ubersieht. Diese Fehler
kénnen ganz schnell zu finf- bis sechsstelligen Verlust-
Betragen fihren. Deswegen war es mein
Herzenswunsch, zu helfen wo ich nur helfen kann.

Sowurde ich 2018 Autor.

, MEIN HERZENSWUNSCH WAR ES,
ZU HELFEN
WO ICH NUR HELFEN KANN.

SO WURDE ICH 20 1| 8 AUTOR. “

BISHER VEROFFENTLICHTE BUCHER

Der h“mo(ea
<h~DIE g
INE AKADE
MIE

Immobilie selbst verkaufen

Wie Sie Ihre Immobilie effektiv und erfolgreich verkaufen

Hakan Citak
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Wie Sie Ihre Immobilie effektiv und erfolgreich vermieten
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Was unterscheidet selbsternannte Experten von Experten?
Warum wir unsere Augen bei der
Dienstleisterauswahl éffnen sollten
Hakan Citak & weitere Co-Autoren
Bourdon Verlag 2021, 340 Seiten
24,90 Euro
ISBN 978-3-947206-88-9




BUCH BESTELLEN

QR-Code QR-Code

scannen scannen
und Buch und Buch
bestellen! bestellen!

hen, jedwede gegen sich selbst gerichtete MaRnahme liber mehrere Monate zu ver-

e0 o D 0 il geen sein, da Ao T {or-

wZack zack” oder ,immer mit der Ruhe”?
Was sind ,Mietnomaden®?
VORBEREITUNG VERMARKTUNG ABSCHLUSS
igen Jahren, er leitet sich aus der Lebens- schwert,
shaftigkeit ab. Bei Mietnomaden handelt
arrocwe oetrager, oy ermietern Ubles tun, in dem sie von einer Der Ablauf ist in den meisten Fallen sehr
Mietwohnung in eine andere ziehen und dabei dem vorherigen Vermieter hohe

der Hand zu haben als nur einen Kandida-
der gern und oft genommenen Tatsache,
Gnnen. Dann stehen Sie nicht nur mit lee- etnomade immer unter den sozial Schwa- ern unterscheidet, die durch Arbeitslosig-

Interessenten-Akquise wieder ganz von

mieter iber Mahnungen etc. steigt, verlasst er nach dem Motto ,hokus pokus ver- rpriifen Sie alle Angaben, die der Mietin-
schwindibus” (ber Nacht fluchtartig die Wohnung.

Es stimmt. Auch in der sozial schwachen Schicht gibt es Mietnomaden, vor denen Sie
Aokl e sa it fte ist allerdings um ein Vielfaches leichter als
zukommt, denn: Es gibt die sehr Raffinier-

vermutlich sogar besser als so manch ein

t Ihren Mietinteressenten kommunizieren

ie quasi schon ,Schimmel” auf dem
B sich eher Sorgen machen. erforderlich sind, um der Gewinner des

lacherlichen ,Retter-in-der-Not"-Pr

Sie zu identifizieren und als Mietnomade
unmaoglich. Meistens wirken sie wie zahlu

sechs Monaten zu rechnen ist, wie Sie der unten stehenden Skala entnehmen kénnen.




BUCH BESTELLEN
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Hakan Citak

Was unterscheidet selbsternannte
Experten von Experten?

QR-Code
scannen

und Buch
bestellen!

Tatsdchlich gibt es Makler, die gerade mal die Gewerbeerlaubnis
nach § 34c abgeholt haben und »Immobilien« nicht mal richtig
schrei ben kdnnen. Meine Lieblinge sind die, die »Immobilienmark
ler oder Markler« schreiben. J Mit was handeln die denn tiberhaupt,
verkaufen die etwa noch die gute alte D-Mark? J

Hey Ma(r)kler, du alte geldgeile Drecksau!
Der Immobilienmakler, eine Spezies, auf die saimtliche Klischees zu-
treffen, oder doch eher eine coole Drecksau?

»Der Makler schlief3t nur die Tiir auf und kassiert eine fette Provision.«

»Der Makler verdient mit zu wenig Leistung zu viel Geld.«

»Der Makler hatte keine Ahnung von der Immobilie; zudem fehlt
ihm das notige Fachwissen.«

»Der Makler schief3t ein paar Bildchen, stellt die Immobilie online,
und das wars.«

»Der Makler méchte eh nur den Verkaufspreis driicken, um schneller
zu verkaufen.«

Wussten Sie, dass ca. 60 % der Immobilieneigentiimer
die Makler engagieren, die den héchsten Verkaufspreis
versprechen? Ich kann dies auch sehr gut nachvollzie-
hen, denn wer mochte nichtnehr Geld in der Tasche
haben? Aber ist es tatsdchlich die einzige Grundlage,
auf der wir unsere Entscheidung fallen sollten, ohne zu
hinterfragen, was gut oder nicht gut fiir uns ist? Oder
starken wir damit diesen Kiichentischmaklern nicht
eher den Riicken?

Woussten Sie,
dass ca. 60 % der
Immobilieneigen-
tiimer die Makler
engagieren, die
den hochsten
Verkaufspreis
versprechen?

QR-Code

scannen
und Buch
bestellen!

ERREICHE DEINE ZIELE
OHNE AUSREDEN

Diese Soundvorlage haben sehr viele Immobilieneigentiimer
im Kopf, Sie auch?

Der Beruf des
Maklers ist nicht
geschiitzt und
somit pradesti-
niert dafiir, dass
klischeebehaftete
Trittbrettfahrer
auf den Zug des
schnellen Geldes
aufspringen.

Doch warum ist das so? Stimmen diese Vorurteile, und
haben sie sogar ihre Berechtigung? Kurz und knapp
und unter uns gesagt: »Leider ja, sie stimmen.« Alle?
Immer?

Der Beruf des Maklers ist nicht geschiitzt und somit
pradestiniert dafiir, dass klischeebehaftete Trittbrett-
fahrer auf den Zug des schnellen Geldes aufspringen,
um sich so schnell wie moglich den lang ersehnten
Porsche, die teure Uhr etc. leisten zu konnen, um so-
mit einen »auf dicken Max« machen zu kdnnen.

62 Was unterscheidet selbsternannte Experten von Experten?

Mal Hand aufs Herz, was zeichnet einen Experten wirklich aus?
Wiirden Sie zu einem Zahnarzt gehen, der Thnen Goldzihne zum
Preis einer Amalgamfiillung verspricht und nur behauptet, Zahnarzt
zu sein, oder wiirden Sie lieber zu jemandem gehen, der Dentalmedi-
zin studiert hat, der weif3, was er tut, und Ihnen ein richtig hochwer-
tiges Porzellan-Gebiss zaubert, mit dem Sie {iber Jahre hinweg sehr
gut versorgt sind und am Ende sogar Geld sparen? Bei wem fiihlen
Sie sich sicherer?

Ist es wirklich klug, demjenigen sein Vermdgen anzuvertrauen,
der einem das Blaue vom Himmel verspricht und einen beliigt, um
mal einen Verkaufsauftrag in der Tasche zu haben?

Ist es das wirklich alleine, was einen sehr guten Makler ausmachen
soll, oder sollte der Makler andere Werte mitbringen eben die Wer -
te eines ehrbaren Kaufmanns? Werte, nach denen es darum geht, Sie
ehrlich zu beraten und sicher mit trockenen Fiiflen auf die andere
Uferseite zu bringen?
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Geboren wurde ich 1974 in Malkara/Tirkei. Meine ersten Lebensjahre waren

el meiner Heimat. Mit Mutter und Schwes-
Deutschland lebte und arbeitete. In einem

| ESEPROBE

Passives Einkommen  Kickstart

Meine Empfehlung fiir dich

Wenn du eine Idee hast, starte sofort, gehe hierbei allerdings sehr strukturiert
vor. Mach nicht die Fehler, die ich bisher gemacht habe. Suche von Anfang an
den Kontakt zu Gleichgesinnten und besuche Weiterbildungsse

es sofort, wenn man sich die Profile genaver anschaut.
ekt starten, so wie ich es gemacht
en. Starte ruhig klein und am bes-
ertigen Websitevorlagen beginnen,
und Energie. Die Website kinnte
pbaut werden,

Ich verabschiede mich nun von dir mit meinen Lieblingszitaten, die ich gerne wie
folgt kombiniere:

WVom Anschaven wird es auch nicht fertig!”

oder

JStillstand ist der Anfang vom Ende!"

oder auch

«Man lernt jeden Tag dazul*

Aber eigentlich alle immer gleichzeitig.

und dass dein Business direkt ein

Dein Hakan - Der ImmaCoach







SHANICE REUTER ’ ’

CHRISTOPH BERMPOHL

))

THEA BLOCK

))

INTERESSANTES BUCH.

TANDLICH GESCHRIEBEN.
ANN MAN NUR WEITEREMPFEHLEN.
KANN NUR JEDEM EMPFEHLEN,
NE IMMOBILIE VERKAUFEN MOCHTE
BUCH ZU KAUFEN UND ZU LESEN.

))

TOLLES BUCH MIT HILFREICHEN TiPPS!
HABE DAS BUCH GELESEN UND FINDE,
DASS ES VIELE NUTZLICHE TiPPS BEINHALTET.
GUT FINDE ICH AUCH, DASS ES VERSTANDLICH GESCHRIEBEN IST UND
AUF "FACHCHINESISCH" VERZICHTET WURDE.

))



DER IMMOCOACH:
DEUTSCHLANDS ERSTE UND
GROSSTE ONLINE AKADEMIE

FUR EIGENTUMER,

DIE IHRE
IMMOBILIE SELBST
VERKAUFEN ODER

VERMIETEN MOCHTEN.
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AKADEMIE HAKAN CITAK




DerimmoCoach

»Die besten ldeen kommen uns, wenn wir uns vorstellen, wir sind unser eigener Kunde.*

Unser qualifiziertes Tagesgeschaft bringt es mit sich,
nicht selten auf Immobilienbesitzer zu treffen, die ihr
Hab und Gut in Eigenregie verkaufen oder vermieten
mochten. Ich kann diesen Wunsch nachvollziehen.
Und obwohl diese Menschen unsere versierten
Dienste nicht fir sich in Anspruch nehmen wollen,
wollte ich ihnen den Weg im Alleingang ebnen, damit
Privatverkaufer und Privatvermieter ihren Plan ohne
Verluste realisieren kbnnen.

So habe ich mir etwas auserlesenes einfallen lassen,
was nach zwei Jahren harter Arbeit fest auf beiden
Beinen steht — hieb- und stichfest vorbereitet, einge-
hend recherchiert, akkurat geplant und voller
héchstpersénlichem Ansporn:

Der ImmoCoach

Deutschlands erste und groBte Online Akademie fiir Eigentiimer,

die ihre Immobilie selber vermieten oder verkaufen mochten.

Der ImmoCoach - DIE ONLINE AKADEMIE

Verkaakademie

s
e
S

In dieses bemerkenswerte Konzept habe ich all meine
Freizeit und Know-how investiert, um mit Leib und
Seele Autodidakten in der Online Akademie durch
eine gute Schule gehen zu lassen. Mein erklartes Ziel
ist es, Immobilieneigentimer ausflhrlich fir den
komplizierten Gang durch den Verkauf oder die
Vermietung zu riisten —und zwar mit folgender Metho-
de:

Wer sich in der Online Akademie einschreibt, dem
wird nicht nur Arbeit abgenommen durch Vorlagen
und Musterschreiben, sondern er erzielt dariber
hinaus klare Vorteile durch praxisorientierte Leitfaden
zu allen relevanten Sachverhalten, systematische
und gedankenordnende Checklisten, illustrative
Videos etc. Er erwirbt von versierter Lektion zu Lekti-
on immer mehr unentbehrliches Hintergrundwissen,
bis er so sattelfest auf diesem Gebiet ist, dass erin der
Lage ist, seine Immobilie einwandfrei sowie gewin-
nend an den Mann oder den Mieter zu bringen — und
sogar mit dem einen oder anderen Makler in Konkur-
renztreten kdnnte.

DIE ULTIMATIVE DO-IT-YOURSELF LOSUNG

QR-Code
scannen
und mal
reinschauen!

QR-Code
scannen
und mal

reinschauen!
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DIE VIELEN FALLSTRICKE WAREN MIR VORHER GAR NICHT BEWUSST.
n N
GUT ERSTELLTES MATERIAL, 5-STERNE DAFUR AN DEN IMMOCOACH

SEHR UMFASSEND UND VERSTANDLICH.
ALS ICH DOCH NOCH FRAGEN HATTE,

WAR HERR CITAK AM TELEFON SEHR AUSKUNFTBEREIT.
ICH HABE DIE IMMOBILIE DANN DOCH LIEBER VON
IHM ALS PROFI VERKAUFEN LASSEN UND
BIN MIT DEM ERGEBNIS MEHR ALS ZUFRIEDEN.
TOLLE ARBEIT HERR CITAK.

WAS IHM TATSACHLICH HILFT!

S, SR R
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AUF WAS DER MAKLER ALLES ACHTET

T
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BEKANNT AUS FUNK

UND FERNSEHEN.




BEKANNT AUS TV-MEDIEN

Hamburg__




SEHR GERNE TEILE

ICH MEINE ERFAHRUNGEN
MIT ANDEREN MENSCHEN.




KLEINE AUSWAHL EXPERTEN-INTERVIEWS HAMBURG |: TV-INTERVIEW

Da ich mittlerweile eine gewisse Bekanntheit erlangt habe, werde ich sehr oft gefragt, ob ich nicht Lust auf ein
Interview als Podcast, YouTube oder TV-Format habe.

Sofern es mein voller Terminkalender zulasst, teile ich sehr gerne meine Erfahrungen mit anderen Menschen, um die
Interessierten ein wenig naher in meine Immobilienwelt zu entfiihren.
QR-Code
scannen
und Interview
anschauen!

“radioEXPERTEN Hamburglk ]

PODCAST-INTERVIEW: RADIOEXPERTEN EXPERTENPORTAL: TV-INTERVIEW

QR-Code QR-Code
scannen scannen
und Interview und Interview
horen! anschauen!

PODCAST-INTERVIEW: EXPERTENPODCAST SCHERER DAILY: TV-INTERVIEW

QR-Code QR-Code
scannen scannen
und Interview und Interview
héren! anschauen!

&
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BEKANNT AUS PRESSEMEDIEN

IMMOBILIEN EEITUNG

FACHZEITUNG FUR DIE IMMOBILIENWIRTSCHAFT

openi>iz:  FRFOLG

Das offene PR-Portal magazin







DER ES VERSTEHT PROBLEME zU LOSEN
. BRUCKEN ZWISCHEN SAMTLICHEN PARTE
WIE VERKAUFER UND KAUFER ZU BAUE

dURGEN D. RaAuscH



MAN DARF SICH NICHT AUF

L. ORBEEREN DER
VERGANGENHEIT AUSRUHEN.




VERBANDSAKTIVITATEN - BVFI

Abgeordneter und Landesdirektor Bundesverband fiir die Inmobilienwirtschaft

Nach meiner Vereidigung am 10. November 2016
zum Abgeordneten im Bundeskongress fur die
Immobilienwirtschaft, Ubernahm ich zum 07. Juni
2017 auch die Landesdirektion K&In und vertrete die
Interessen der Immobilienmakler des BVFI.

Mein Fachwissen und Erfahrung konnte ich in den
Verband einbringen um somit auf politischer Ebene
entsprechende Rahmenbedingungen fur Makler zu
schaffen, Qualitdtsanforderungen festzulegen und
Ausbildungsstandards zu verbessern. Mein
Hauptanliegen dabei ist, Qualitatsverbesserungen in
der Immobilienbranche zu bewirken um somit bei den
Endverbrauchern mehr Vertrauen und Ansehen des
Immobilienmaklers zu bewirken.

,Dies geht nur mit kontinuierlicher Weiterbildung, egal
ob man bereits Akademiker ist, eine Ausbildung in
dem Sektor hat oder ein alter Hase ist. Man darf sich
nichtauf Lorbeeren der Vergangenheit ausruhen®.

Genau hieristder BVFI das richtige Bindeglied.

Der Bundesverband fir die Immobilienwirtschaft
bietet seinen Vertragspartnern sowie Mitgliedern,
welche aus allen zusammengehdrigen Bereichen der
Immobilienwirtschaft kommen, Service- und
Mehrwertleistungen an.

Um einen hohen Anspruch gerecht zu werden, vergibt
der Bundesverband fur die Immobilienwirtschaft
deutschlandweit regionale Landesdirektionen um

somit geeignete und qualifizierte Unternehmer aus
der Immobilien, Finanz- und Versicherungswirtschaft
zu ehrenamtlich tatigen Landesdirektoren zu
ernennen.

Der BVFI stellt den Landesdirektionen alle zur
Austibung ihrer Aufgaben erforderlichen Unterlagen
und Informationen zur Verfigung. Ferner werden die
Landesdirektoren Uber wichtige Geschéftsvorgange
im jeweiligen Betreuungsbiet seitens des BVFI
informiert.

Als TOP-Makler der Immobilienbranche hat der BVFI
Citak Immobilien fir diese anspruchsvolle Aufgabe
ausgewahlt.

,MAN DARF SICH NICHT AUF

LORBEEREN DER
VERGANGENHEIT AUSRUHEN. “

BVFI Landesdirektion Koln

Etwa drei bis vier Mal jahrlich organisiere ich
eigenverantwortlich BFVI-Veranstaltungen, um
den Vertragspartnern und Mitgliedern der Region
KdIn Ideen und Marktkenntnisse weiterzugeben.
So kann ein groRerer Mehrwert und Nutzen allen
Marktteilnehmern geboten werden.
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DIE ZUSAMMENARBEIT MIT HERRN CITAK
aT SEHR PROFESSIONELL, STRUKTURIERT,
SERIOS UND KOMPETENT.

EINE SEHR FREUNDLICHE T UND DIE
SCHNELLE BEARBEITUN UNDEN
DIE DIENSTLEISTUNG PE KT AB.

MAX KOVACS

)) )

EXTREM ZUVERLASSIG IN
SAUBERE PLANUNG ABLAUFE .
AUS MEINER SICHT BILDLICH
UND JEDERZEIT GE-Z WIEDER
ROGER WILDEMANN

))
))

FREUNDLICH, PROFESSIONELL UND
HIER FUHLT MAN SICH VERS
DESWEGEN ABSOLUT EMPFEHLjESEE
DANKE
ANDREA WIESEI

))

N ABSPRACHEN,

"DER IMMOBILIENMAKLER"
IN KOLN MIT DER NOTE | FUR SEHR GUT.
HERR CITAK UBERZEUGT DURCH FACHKOMPETENZ
UND ZUVERLASSIGKEIT.

DER VERKAUF UNSERES HAUSES WURDE
UM EIN VIELFACHES UBERTROFFEN.
VIELEN DANK

UND ZU M OLLSTEN ZUFRIEDENHEIT

EINE AUFGABE LOSEN, AN DER EIN KOLLEGE
VORHER KRACHEND GESCHEITERT WAR.
SOLLTE ICH MICH VON IMMOBILIEN TRENNEN,
DANN NUR MIT/UBER HERR CITAK.
MAKLER GIBT ES VIELE -

EIN SEHR iUTER IN UND UM KOLN HEISST CITAK

GERD WOLLGARTEN

))
))

HERR CITAK IST D
KOMPETENTESTE IMMOBILI
ICH BISHER KENNEN GE

ER KENNT DEN IMMOBILIENMAR

STRUKTURIERT UND TRAN !

EIN 5-STERNE IMMOBILIENMAKLER!

DaANIEL CAMPOS

99

ALS VERMOGENSVERWALTER
UND EXPERTE FUR VERMOGENSSICHERUNG

UND VERMOGENSNACHFOLGE LEGEN WIR
AUCH BEI UNSEREM EXPERTEN-NETZWERK
HOCHSTE MASSSTABE FUR UNSERE MANDANTEN AN
DIESE ERFUL ERR CITAK

T e s P—'
THOMAS NEUMANN
e

))

RNT HABE.
GENAU UND
SEINE BERATUNG IST SEHR PROFESSIONEL,



s LEImBILD FUR
VORTLICHES HANDELN,
IR DAS WICHTIGSTE.
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HAKAN CITAK

CITAK IMMOBILIEN E.K.

CITAK IMMOB”—IEN YORCKSTRASSE 12 ® 50733 KOLN

TEL.: O221 - 29 88 71 20
IHRE IMMOBILIE VERDIENT KOMPETENZ. |N,_-O@C|TAK_|MMOB“_|EN_DE

WWW. CITAK-IMMOBILIEN.DE
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IHR MAKLER MIT HERZ & VERSTAND CITAK IMMOBILIEN

IHRE IMMOBILIE VERDIENT KOMPETENZ.

DOPPELHAUSHALFTE
IN KOLN

VERKAUFT

DorreLHUsHALFTE ' WEIL SIE ES WERT SIND

IN KOLN

Sie méchten Ihre Immobilie verkaufen? Wer ber einen der zahlreichen Fallstricke stolpert, verschenkt schnell
VERKAUFT mehrere tausend Euro. Fehleinschétzung der baulichen Substanz, falsche Beurteilung der Lage oder ungiinstige
Prasentation des Objekts sind die h&ufigsten und teuersten Fehler. Setzen Sie besser gleich jemanden dran, der
etwas von Immobilien versteht!

REIHENMITTELHAUS
IN KOLN

VERKAUFT

Einfach den QR-Code mit

Ihrem Smartphone und einer
Reader-App scannen und unsere
Kontaktdaten direkt in lhr Adress-
buch speichern!

CiTAK IMMOBILIEN E.K.
YORCKSTRASSE 12 ® 50733 KOLN
TEL.: 0221 - 29 88 71 20
INFO@CITAK-IMMOBILIEN.DE
WWW.CITAK-IMMOBILIEN.DE




